Za tvoje oc€i --- Mislili smo da bi mogao uzivati pregledavajuéi stvarni sadrzaj "radne
biljeznice" za seminar "Prednost: 13 nevjerojatnih naéina kako bez novca i bez rizika,
iskoriStavajuéi svoj potencijal i tuda sredstva, osvojiti trziSte, divlje profitirati i uzivati
u zivotu!" Slijedi pred krajem ovog pisma.

"'Sto svaki "profitno orijentirani’
poduzetnik treba znati (1 u¢initi) prije
nego odluci doéi na Poduzetnicku
utakmicu: Super-program u svibnju*'

Dragi predstojeci polaznice,

Odvaojiti tri duga dana i noéi od svog poslovnog zivota i uloziti ih da sa mnom transformiras
performanse svog biznisa je velika odluka. Znam to. Ovaj pregled/demo paket je moj nacin
da ti olakSam donijeti pozitivhu odluku brze i jednostavnije.

Prvo, zelim te podsjetiti na ovu vrlo vaznu €injenicu.

lako je dogadaj sam po sebi 3 dana dugacko iskustvo - Program u koji ulazes traje 180
dana. To znaci da je zapravo tvoj ulog samo 27,77 kn na dan (cijena manjeg obroka). Ovo
uklju€uje bogati bazni materijal (sva 3 elementa): monstruozni nakon-eventa marketing
sistem znan kao Prednost (tek dovrSen tako da ¢e$ biti medu prvim ljudima koji ¢e unovciti
ove dragulje marketing mudrosti)... i... 90-minutno mentorstvo/trening i konzultacije u obliku
popratnog konferencijskog poziva svaka 3 mjeseca. (Ne brini, objasniti ¢u svaku od ovih
znatnih ekskluzivnih komponenta kroz ovo pismo).

Mislim da, jednom kada stanes i izraéuna$ sve Sto dobivas za iduéih 180 dana, ¢eS
razumijeti kako "skroman" tvoj ulog zbilja jest. Posebno kada shvati$ da ¢e tvoj biznis vrlo
vjerojatno iskusiti nevjerojatni uspjeh kao rezultat ovog programa. (povrat na ulog ovog
programa treba biti umnozZak na 100%).

Drugo, Zelim naglasiti Sto mislim da su 6 kriti€nih prednosti s kojima ée$ otiéi zbog
prijavljivanja u ovaj revolucionarni, napredni program. Zapamti: ovaj dogadaj je rezultat 6
godina priprema. Ja sam neumorno dizajnirao, rafinirao i integrirao svaki element svog 11-
godiSnjeg marketing istraZivanja da bi ti pruzio najfiniju i najpotpuniju marketing edukaciju
gradnje biznisa dostupnu danas. Nista - apsolutno niSta - nije ostavljeno slu¢aju u vezi
OVOG programa.

Ispod navedeno je samo Sest kriti€nih prednosti koje ¢es iskusiti u osobnom i poslovnom
Zivotu kao rezultat ovog programa:

Kriti€na prednost #1: Otkriti ceS kako pretvoriti svoj biznis u snaznu tvornicu novca
sposobnu da ti kreira ekonomski lifestyle koji Zelis.
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Kriti€na prednost #2: Izdignuti ¢e$ se u nova prostranstva osobnog napretka i kreirati
strategiju rasta profita jedinstveno prilagodenu tvojim poslovnim snagama i slabostima.

Kriti€na prednost #3: "rastaviti" ¢eS svoj vlastiti potpuno integrirani, individualni biznis
plan leta da nhapokon postignes svoje visoke poslovne ciljeve.

Kritiéna prednost #4: Nauciti ¢e$ osloboditi eksplozivnu silu superuma, zajedni¢kog truda i
dobiti istinski "prvoklasnu" poslovnu perspektivu prije nego otides kuci.

Kriti€éna prednost #5: OtSetati ¢e$ kuci sa oboje - "velikom slikom" marketing modela
(konceptualni upravljacki toranj) da brzo izgradis svoj biznis. Onda, ¢esS dobiti specificne
taktiCke akcije potrebne da pretvori$ sliku u financijsku stvarnost.

Kriti€na prednost #6: Otkriti ¢eS kako promjeniti obrazac razmiSljanja na strateski i
izgraditi svoju marketinsku nadmo¢. Mi ovo zovemo "Bjegoviceva perspektiva"

Ovo su samo neki od brojnih ishoda koje ée$ nositi sa sobom zauvijek -- nakon
ikuSavanja ovog programa. Doista uzbudljivo, ne slazes li se?

Jedan od razloga zaSto radim ovaj program je osobni. Naime, 11 godina sam poput ludog
znanstvenika prouc¢avao ucinkoviti marketing sa Zapada, testirao ga u Hrvatskoj i izdvojio
ono Sto djeluje od zvuénog smeca koje mogu primjeniti samo Ameri zbog svog razvijenog
trziSta. U tih 11 godina, probio sam svoj put do vrha svjetskog (ne Hrvatskog!) marketinga.
Postao sam poznat kao "najucinkovitiji pisac reklama”, "strateg Hollywoodskih promocija" i,
meni najdraze, "Br. 1 stru€njak u Europi za pronalaZenije i identificiranje previdenih
potencijala poduzeca i bez uloga, bez rizika u kratko vrijeme pretvaranje istih u izvor
glamuroznog dodatnog profita i uspjeha”.

Ovo ne govorim da bi se hvalio, ve¢ da bi napravio poantu... a to je...

Vraski dugo vrijeme za skrivati svoje dragulje

U svih 11 godina, nikada nisam izdao knjigu. Nikada podijelio sve svoje koncepte na jednom
mjestu. Cuvao sam ih i pretvarao u svoju prednost kako bi klijentima mogao stvoriti viSe,
bolje, brze bez uloga i bez rizika. Zapravo, i za ovaj program su zasluzni moji klijenti.

Naime, prije 6 godina razvio sam rafinirani marketinski sistem korak-po-korak trzisne i
poslovne dominacije. Zovem ga Prednost. Po¢eo sam ga pisati kako bi svojim
konzultacijskim klijentima ostvario joS vece rezultate i kako bi se mogao fokusirati na
najbitnije dok oni kod kuce savladavaju osnove.

Rezultat: najsnaznija marketinska literatura koja je ikada ugledala naSe prostore.

Na nagovor svog prijatelja poduzetnika Sanjina Frlana (autora Financijskog Preporoda),
odlucio sam Prednost u€initi dostupnom nekolicini poduzetnika koji se kvalificiraju. No prvo...

www.prednost.com/prijava/i.html




"Zbog promocije svog novog sistema moram napuniti
dvoranu punu poduzetnika i stvoriti im vidljive rezultate
- hoées li ti biti jedan od njih i iskoristiti ove nevjerojatno

povoljne uvjete?"

Vidi§, ovaj program radim iz osobnog razloga. Trebaju mi goruéi fanovi iz Hrvatske koji ¢e
potvrditi ono Sto stotine poznatih klijenata diljem svijeta govori o0 meni. Trebam Sokirati i
iznenaditi nevjerojatnim rezultatima svog marketinga... par ljudi dodati nulu na profit koji
ostvaruju... par ljudi ostvariti trziSnu dominaciju...

Drugim rijeCima, moram ti napraviti glamurozne rezultate, katapultirati tvoj biznis u
uspjeh i prosperitet da bih uspio! ... a... koji je bolji nagin da skupim par ljudi nego da
ciljanoj grupi ljudi otkrijem svoje profitabilne koncepte po super-povoljnim uvijetima. Evo Sto
¢es otkriti ako se kvalificiras (4 kriterija koje mora$ zadovoljiti da bi prisustvovao ¢u otkriti za
samo koji trenutak)...

Ako si se pitao kakav je to "program” koji se sastavljao 6 godina... postavljas krivo pitanje...
to€no pitanje je -- "Sto je u njemu". Umjesto da ti kazem, najbolje da ti pokazem kratki mali
dio kroz Sto ¢emo proc¢i na seminaru u svibnju da otkrijes Sto je to u njemu da ga ¢ini toliko

snaznim...

¢ Najlaksi i najjednostavniji na€in za gotovo bilo koje poduzeée da instantno
poduplaili éak utrostruéi profit - o€ita strategija koju i dalje ignorira 9 od svakih 10
vlasnika poduzeca! (Samo ovo otkrice moze ti uCiniti cijeli ovaj sistem milijun-eura
vrijednim iskustvom).

e Kako izbjeéi zbilja glupu greSku koju veéina poduzeéa (i gotovo sve
marketinSke agencije) ¢ine sa tiskovnim reklamama (broSure, leci, oglasi,
pisma...)... i... kako pretvoriti "puSiona" i marginalno uspjeSne oglasne kampanje u
privatnu tiskaru novca.

e Kako uvjeriti gotovo bilo koga u gotovo bilo kojem trziStu da intenzivno zeli tvoj
proizvod viSe od bilo kojeg konkurentnog, toliko snazno da nikada nece biti
zadovoljan s bilo ¢im drugim.

e Iskoristi polugu u svom oglasnom budZetu tako da svaka 1kn koju ulozi§ moze
napraviti posao 2kn, 5kn, 8kn i nekad ¢ak 9kn ili viSe.

e Olaksaj si identificirati i lansirati nove proizvode za kojima ljudi zude i zele ih
kupiti po svaku cijenu.

e Koristeéi ove koncepte partner je pretvorio 60,000 kn na godinu kompaniju u
3,400,592.13 kn u samo 9 mjeseci!

¢ Zbog Dominikovog vodstva, drugi klijent, mali Izraelski trgovac draguljima, utrzio je
gotovo 390,000€ u sjajnim prodajama u manje od tjedan dana koristeéi jednu od
njegovih genijalnih taktika.

o Kako prikupiti koliko god ti novca treba da se zbilja pokrenes... i to bez posudbe!
(druga polovica tre¢eg dana seminara)

e Kako dati TV zvijezde, pjevaéi i drugi celebrityi pomognu prodavati tvoje
proizvode i usluge! (dan 2)

¢ Nevjerojatna tajna koja moze pretvoriti tvoje lokalne novine u tvoj viastiti rudnik zlata.
(dan 2).

o Kako dobiti to€no ime i adresu tisuéa ljudi koji bi ti voljeli poslati novac! (dan 2)
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e Kako zaloziti konkurentno poduzece i preuzeti ga bez kune vlastitog novca. Ovo
je vjerojatno najvrijedniji, najgenijalniji koncept ikada!

e Kako prosSiriti svoju kontakt listu na vazne i utjecajne ljude.

e Kretanje iz nule - Dok su neki uspjeli zahvaljujuci pukoj "srec¢i" Dominik je analizirao
preko 70 "sre¢kovi¢a" i uz pomoc njihovih primjera otkrio konstantne, precizne i
snazne koncepte s kojima je uvijek-rastuc¢i uspjeh gotovo GARANTIRAN!

... hajbolje od svega... u Poduzetnic¢koj utakmici otkrivam korak-po-korak primjere iz
svojih megauspjesnih poduzetnickih pothvata koje moZzes lako "skopirati" za svoj
uspjeh.

Ako dobivas ideju, Cestitam - izgleda da poduzetni¢ka krv jo$ uvijek te€e tvojim venama, a
poduzetnici, naravno, znaju nanjusiti priliku.

No... neki ne znaju to¢no 5to bi s tom prilikom. Upravo zato, identificirao sam i izdvojio 11 11
tajni koje razlikuju onih 1% uspjesSnih hrvatskih poduzetnika od frustrirane vecine... Ako
dozvolis, otkrit ¢u ti ih u nastavku ovog pisma...

TAINA USPJEHA #1

Uspjesni hrvatski poduzetnici su shvatili jednu stvar na vrijeme - da trebaju raditi na
sebi. Zbog mentaliteta Balkana vecina nezadovoljnih poduzetnika je prearogantno,
preponosno (bez razloga), i pretvrdoglavo da vrednuje, primi i primjeni neciji savijet...
a ... upravo to je ono Sto je izgradilo Amerikance u velesilu - eksperti koje su njihovi
poduzetnici slijedili.

Shvatite li ovo, svjetlosne ste godine ispred i iznad poduzetnika koji misle da su
bogom dani eksperti marketinga, sporta, komunikacije, kulinarstva, tehnologije,
dizajna... sve u jednome! To je isti onaj tip ljudi koji ¢e se radije izgubiti na putu, nego
spustiti prozor automobila i pitati nekoga u kojem smjeru iéi.

Gdje je tajna? - Tajna je u tome Sto oni koji na vrijeme spoznaju da trebaju raditi na
sebi, mogu sada, dok jo$ nitko drugi ne primjenjuje tude savjete unovditi tu
tvrdoglavost i arogantnost za svoj profit. Primjenjujuéi najjace savijete ekstremno
konkurentnog Zapada na iznimno ignorantni Balkan (RH uklju¢ena!) poduzetnici bez
Ega mogu se vrlo brzo divlje obogatiti... unov€ujuci tude znanije.

Evo 5to sam ja otkrio u 11 godina sistematskog rada na sebi i $to sam podijelio u
modulu 1 sistema Prednost...

Modul 1 - DesSifriran kod uspjeha

e #1 najlaksi na€in da odmah poveéas profit 50%-100%!

e Michelangelova tajna - klju¢ zasluzan za nevjerojatne izume, pothvate i bogatstva.

e Uspjeh nije sre¢a - Pogledaj samo dobitnike na lutriji... Sokantnih 85% njih u iduéih
10 godina ostane bez &itavog dobitka, vrate se u dugove i financijsku neizvjesnost. S
druge strane, uspjesni poduzetnici su na brojnim ekscentri¢nim primjerima dokazali
da i ako im uzmete sve, vratit Ce se u iduce 3 godine medu milijunaSe — zahvaljujuci
ovoj tajni.

o Kako vidjeti priliku gdje svi vide problem? ... i profitirati!
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Uzmi 100 slu¢ajno odabranih multi-milijunasa — 93.1% imat ¢e ovu karakteristiku.
Uzmi 100 slu¢ajno odabranih prosjaka — samo 7% ¢&e ju imati. Ve¢ u drugoj polovici
prvog dana otkriti ¢eS zakida li te ova zamka zasluzenog uspjeha.

Razbijeni mitovi! — dok drugi vide probleme, marketing genijalci vide prilike. Pa tako i

otkrij...

Primjer nevjerojatnog #1 — Kako profitirati u bankrotu.

Primjer nevjerojatnog #2 — Korist od konkurencije.

Zasto je nekada skuplji proizvod lakSe prodati... i... kako mozeS unov¢iti ovu tajnu
za pristup dodatnom trzistu — bez uloga ili rizika (dan 1)

Kako je propao poznati Rije¢ki no¢ni klub i zaSto zbog iste zamke propadaju stotine
hrvatskih poduzetnika svake godine.

Dominikova tajna — Matematicki nevidljiv profit: Dugo ¢uvana Dominikova tajna
otkriva: kako mali poduzetnik moze ostvariti golemi profit i ostati ispod radara
(dan 1)

Trebalo mi je 11 godina da bih se izdigao iznad prosjecnog... i otkrio kako zapravo male
stvari su te koje se na kraju skupe u veliki efekt, a ne "jedna velika stvar" koju trazi vecina
poduzetnika. Postrojenja, prostor, novac ti mogu uzeti, ali jedino ti ne mogu oduzeti ono
Sto drzi8 izmedu dva uha. U¢inis li to magnetom profitabilnih ideja, osigurat ¢es si da u
bilo kojoj poslovnoj situaciji izades sa profitom.

TAINA USPJEHA #2

Veze. "Nisi §to znas ve¢ koga zna$"... i tu se djelomi¢no slazem, pogotovo u
Hrvatskoj. Pravi kontakt moZe ti otvoriti vrata profita, klijenata i narudzbi. No, jesi li se
ikada zapitao kako strateSki mozes poraditi na svojoj komunikaciji i gradnji veza?

Ja jesam. Kao klinac imao sam dvije glupe govorne mane. Prva mucavost, a druga
tvrdoglavost. Niti jedna nije dobra za povezivanje s ljudima, stoga bio sam prisiljen
otkriti komunikacijske trikove za koje ina¢e ne bih imao niti volje niti strpljenja otkriti ih.
Otkrio sam formulu komunikacijske nadmoci.

Jednostavno, prouc¢avajuci ljude koji su "dobri s ljudima”, otkrio sam da se neki
obrasci ponavljaju. Na svoje iznenadenje, otkrio sam da ako ja primijenim te obrasce,
da dobivam isti efekt koji dobivaju i ljudi kojima je takvo ponaSanje "prirodno".

Bio sam odusSevljen.

Iduéih godina uhvatio sam zalet i nastavio ¢ak i dalje, dublje, snaznije od onoga do
kuda je vecina dobrih komunikatora iSla. Ja sam iSao po nadmoc.

Grabio sam svaku komunikacijsku knjigu na koju sam naiSao, trpio i slijedio svakog
dobrog govornika na kojeg bi naiSao (a neki od njih su prvoklasni seronje, koji opstaju
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u Zivotu samo zbog tog svog dara govora)... pisao si na papir govore, pa ih prenosio
na kave s potencijalnim partnerima, curama, prijateljima...

Svi su bili pokusni kuni¢i u mojoj potrazi za PrednoSc¢u.

Modul 2 je ekstrakt komunikacijskih trikova i taktika koje ¢e ti osigurati da iz gotovo
svake komunikacije ti izades sa boljim dijelom dogovora.

Evo Sto ¢ées otkriti...

Modul 2 - kako si osigurati (ne)pravednu
prednost u svakoj komunikaciji

¢ Kako uz samo 10% viSe strateSkog truda osigurati 241% viSe prodaje... 241% viSe
ostvarenih suradnji... i... 241% viSe uspjeha (dan 1)

¢ Nevjerojatni psiholoski fenomen koji ée ti poja€ati Sarm 350% - bez truda.

e Kako sam se izdigao iz mucavog tvrdoglavog klinca do najtrazenijeg,
najcjenjenijeg i daleko najplaéenijeg hrvatskog konzultanta. Moj komunikacijski
defekt prisilio me je da otkrijem formulu komunikacijske hadmo¢i. U ekstraktu mojih
otkri¢a saznat ¢es...

... Najlaksi na€in ispod-radara-tihog uvjeravanja - Postat ¢eS toliko uvjerljiv da ¢e$
i najhladnije kovine poput magneta uvuci u svijet svojih ideja... i...

... Najlaksi nacin za pristupiti onom teSkom tipu ljudi koji ne Zeli niti sasluSati ideju
(otkrij instantno-razoruzavajugi trik) (dan 1)

e Gdje su eksperti u krivu - UCe te komunikacijskoj taktici koja je to€na, ali je ne
mozes primijeniti za "karizmati¢ni efekt" sve dok ne shvatis ovo (o ¢emu toliko malo
njih prica da sam morao kopati do prasSnjave psiholo3ke literature iz 1979 da bih
otkrio). Za tebe otkriveno ve¢ na prvom danu seminara.

e Formula postovanja, sluSanjai pljenjenja pozornosti - Je li ti se kada dogodilo da
kada pri¢as u drustvu, na tvoje rijeCi se pridaje najmanje pozornosti? Uz ovaj laki
trik, sluSat ée te pozorno €ak i ako ti je sam Predsjednik u druStvu. (Nus pojava:
postat ¢es 350% seksualno privlaéniji suprothom spolu, §to moze omesti tvoju
produktivnost!)

e Kako sprijateljiti i 'osvojiti' sugovornika - Na tezak nacin otkrio sam da je svega
15% financijskog uspjeha struéno znanje, a 85% sposobnost da izrazi$ ideje,
preuzmes vodstvo i probudis$ uzbudenje u sugovorniku. UStedi si dugotrajan put do
uspjeha... iskoriStavajuc¢i moje znojem-skupljeno iskustvo i postani magnet za ljude.

e Kako sprijateljiti i smiriti suparnika - Kriti€ne, konfrontacijske situacije su rijetke, ali
kada dode do tih rijetkih trenutaka, bolje ti je da si pripremljen. Ova malo-znana tajna
povecat ¢e ti Sanse za smirivanje i okretanje situacije u svoju korist za 19%.

e Kako osigurati da nikada ne ostanes bez teksta. Ujedno i...

e Najlaksi na€in za izbjeéi mrtvu tiSinu. Uz ovaj komunikacijski trik, ne samo da ¢es
ostaviti dojam zanimljivog sugovornika, ve¢ ¢es uvijek imati barem 3-5 tema od
osobnog interesa tvojeg sugovornika pripremljenih "u rukavu®.

e Kritiéno opasni trenuci za ostvarivanje suradnje... i kako ih izbjeci.

e TRENUTNI SARM! - Otkrij tajnu Sarmantnih, magnetski-priviaénih karaktera koji
doslovce plijene pozornost u drustvu. Vjerojatno po prvi puta razotkrivena formula
"prirodnih Sarmera" predstavljena u konkretnim lakim-za-pratiti koracima. Ovaj
koncept je toliko moéan da ¢éeS ga morati dozirati.
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Kao Sto vidi§, modul 2 je ispunjen draguljima...

Pregovori

Ako si dobar u pregovaranju, otvaraju ti se sva vrata uspjeha. Prihod novca ti je garantiran.
Moze$ kupiti auto ispod cijene i prodati ga iznad cijene. Umijeéem pregovaranja mozes
ostvariti dogovor s dobavljacima da im platis tek nakon Sto prodas... dogovor na sudu...
dogovor u braku... umije¢e pregovaranja je jedna od najvrednijih poslovnih vjestina koje
mozes imati.

Upravo zato, nisam Stedio novac kada sam mogao saznati male elemente prednosti koji ¢e
me uciniti joS snaznijim pregovaracem. Na srecu za tebe, nisam dobar u radu "po osjecaju”...
ve¢ meni sve mora biti precizno i sistematski objasnjeno, korak po korak. (da si me vidio
Seprtljavim pokuSajima ucenja klasi¢nog plesa u stilu "gaZzenje po nogama", brzo bi shvatio
da "po osjecaju” i "Dominik Bjegovic¢" ne stoje u istoj reenici). Upravo zato, sistematski sam
pisao ono $to sam radio i skupo pla¢ao odgovore koje nisam mogao pronaéi sam.

Povezao sam se s najskupljim pregovara¢ima u Kanadi i SAD-u... umirovljenim
poduzetnikom koji je zaradio 73 milijuna dolara kao rezultat jednog pregovora... i... sa
¢ovjekom kaiji je dizajnirao uvjerljivu komunikacijsku strategiju koju danas policija u New
Yorku Kkoristi za pregovaranje kod talackih kriza. Kada su ljudski zivoti u pitanju, stres na
vrhuncu, treba vrlo snazan, a opet lak-za-slijediti program koji ¢e osigurati uspjeh u
pregovorima.

U nastavku modula 2, evo Sto ¢eS otkriti...

e Kako dobiti Sto Zeli§ koristeci testirane tajne i trikove najuspjesnijih pregovaraca na
svijetu. Kada kompanija od preko milijardu dolara na godinu ostvaruje vitalno vazne
pregovore, ne gleda na cijenu pregovaraca. Zeli najbolje - ultra napredno. Zeli
prednost.

Kada bi se mali poduzetnik uspio docepati tih sofisticiranih, zlo¢esto-ucinkovitih tajni
psiholoSke dominacije... uspio bi povecati svoje resurse, pridobiti vece partnere i
ostvariti uspjeh. Upravo zato, proveo sam gotovo 3 godine nastojeci se probiti do tzv.
Fortune 100 pregovaraca, sprijateljiti ih i pouciti njihovim tajnama svoje klijente koji
obecaju da ih nikada nece iskoristiti na ameri¢ckom trziStu. Sada, po prvi puta otkrivam
ih na papiru.

e Pri¢a o Zeni koju nitko nije mogao otpustiti - Ova Zena je slu€ajno otkrila jedan od
koncepata nadmoéi koji je prakticki prisilio svakoga tko ju je pokuSao otpustiti da
odustane. Zena je na kraju otpuStena, no tek nakon 5to joj je zabranjena upotreba
ovog pomagala (ideja: ima ga 99.9% ureda bez obzira na veli¢inu) — dan 1 seminara.

e Kako zavrSiti s veéim djelom kolaéa ¢ak i u pregovorima u kojima si ti manja riba
koristeé¢i ovaj malo-znani trik.

e 75,0008% vrijedni, 10,000$ pla¢eni koncepti ameriékih multimilijunskih
pregovaraca - Tako je, 10,000 dolara sam platio jednog od najuspjesnijih
profesionalnih pregovaraca na svijetu kako bih dobio ovu prednost... sada moZze$
postati jedan od prvih ljudi iz ovog dijela Europe koji svjesno i sistematski
upotrebljavaju ovu mo¢ za svoj uspjeh.

e Profesionalac poé€inje pregovarati prije prvog susreta - Jesi li to ti? Otkrij ove
malo-znane trikove logistike koji te stavljaju u vidljivu, osjetnu psiholoSku prednost.

e Trik kod pregovora u restoranu i kako lokacija moZe odrediti tvoj uspjeh pregovora.
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e Upozorenje: Pregovori s bankarom - stari trikovi mogu te kostati dogovora! Otkrij
pravi razlog zasto standardne pregovaracke metode ne djeluju kod bankara i postani
jedan od rijetkih koji imaju prednost u pregovorima s bankom.

e Ultra napredno: Pravi razlog kada, zaSto i kako predati autoritet i posti€i
dogovor... i pravi razlog zasto su "glavesine" laka meta za znalce.

e Otopit ¢es otpor i postié€i duplo ili €ak trostruko vredniji dogovor zato Sto ¢e§
ovime postati tako goruée trazena roba u o€ima sugovornika.

Ovaj modul naoruZat ¢e te oruzjem koje ¢e$ uvijek imati uz sebe, spremno za
paljbu... toliko snazno da probije i najévrsci Celik, a toliko atraktivno da poput magneta
priviagi ljude koji ¢e te moliti da primi$ njihov novac... ili... da ti pomognu s uslugom ili
dvije - potpuno besplatno.

Razlog ovoj golemoj modi je taj Sto ¢e tvoje rijeci doprijeti ravno do duboko
ukorjenjenih, psiholoskih okida¢a koji trgnu, motiviraju i usmjere i najtezeg
sugovornika. Koristi odgovorno.

TAINA USPJEHA #3

Maksimalno iskoriStavanje vremena. Dok prosje¢ni poduzetnici rade duZe, Sto ih vodi
do iscrpljenosti, stresa i frustracije, oni uspjesni znaju da uz dobru organizaciju mogu
obaviti viSe posla u manje vremena.

Zapravo, znanstvenici otkrili da je organizirani ¢ovjek za isto vrijeme, uz isti trud, u
istom ambijentu 69.5% produktivniji od onog tko obavlja zadatke "po osjecaju’.
Modul 3 otkriva provjerene taktike, trikove i koncepte s kojima mozes ostvariti viSe za
svoje vrijeme i ostaviti poduzetnicki umor, psihi¢ko izgaranje i frustraciju nekome tko
ignorira ove znanstveno dokazane principe.

Modul 3 - Iskoristi svoje vrijeme

¢ Najlaksi organizacijski trik koji ¢ini preko-noci-primjetnu razliku u tvojoj
produktivnosti.

¢ Bill Gates, Steven Spielberg... i 99% predsjednika drzava (uklju€ujuéi i naSega)
koriste ovu tehniku... no unato¢ tome 90% ljudi ju zanemaruje.

e Tajna podsvjesti otkriva: kako se najlakSe isprogramirati da pronades rjeSenja za
postojece izazove, dostignes ciljeve i zivi$ stretno.

e Tajna'Tajne' - Kako privuéi stvari, dogadaje i kontakte u svoj zivot. Bila to
misti¢na znanost ili jednostavno usmjeravanje podsvijesti na cilj, bitno je da ovoj
tehnici mnogi ljudi (uklju€ujuéi i Einsteina, Teslu i Da Vincija) zahvaljuju uspjeh.

e Kako mozes§ veéinu problema rijeSiti spavanjem - Dokaz: Je li ti se kada dogodilo
da otides spavati nakon Sto si pogledao neki film i ujutro prvo ¢ega se sjetis je scena
iz tog filma? Evo Sto se dogodilo: Tvoja podsvijest ga je interpretirala kao problem i
cijelu no¢ ga vrtjela u glavi! Otkrij najefikasniju metodu za usmjeravanje podsvijesti za
vrijeme no¢nog sna (dan 1).

e D.D.D. formula otkriva: kako brzo i lako eliminirati viSak, osloboditi vrijeme i
obaviti viSe. Test: Jesi li na kraju radnog dana izmoren, iscrpljen i ne vidi$ kraja... ili
pak... dan ti zavrSava kada od umora viSe ne mozeS? Toliko je toga za obaviti, a sve
se ¢ini bitnima. Ako je odgovor da, tebi u ime zdravlja treba pod hitno sistematska i
sustavna metoda koja ce ti srezati zadatke, zadrzavajudi ili povecavajuci
produktivnost. (Otkriti ¢u ve¢ prvog dana seminara)
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e (zakon 80-20 razraden za poduzetnike!)

e Pijes li najskuplju kavu? Skupa greSka koju €ini ve€ina poslodavaca (kriva za 85%
stresa, znoja i neuspjeha)... i kako ovim jednostavnim i snaznim trikom moze3 poceti
uzivati u blagodatima svojeg posla profitirajuci viSe i radec¢i manje.

o #1 glavni uzrok ne stizanja, nemoguénosti napredovanja i umora poduzetnika...
i kako ga eliminirati.

e Najprevideniji koncept poduzetnika omogucit e ti da 60% posla obavis struénije,
jeftinije i usmjerenije na cilj. Ovo mora$ znati ako ZeliS srezati viSak i postici viSe.

TAINA USPJEHA #4

Ne postoji fakultet za poduzetnike. Cilj fakulteta je stvoriti radnike, a ne inovatore,
vizionare, genijalce. Zbog toga, dok mnogi smatraju fakultetsku diplomu dokazom
kompetencije, uspjesSni poduzetnici shvacaju da je jedini dokaz kompetencije brojka u
zelenom na kraju godine (znana kao profit).

Bill Gates, Roman Abramovi¢, Richard Branson zaradili su milijarde dolara nikada
zavrSivsi fakultet. Sva trojica imala su jednu zajedni¢ku karakteristiku, a to je da su
trazili informacije dostupne samo elithom, usko specijaliziranom dijelu ljudi, koje im
daju prednost nad ostalima.

Upravo ti maleni, a snazni elementi prednosti otkriveni su u modulu 4...

Modul 4 - Sto te nikada neé¢e nauciti na fakultetu

e 7 stvari koje te nikada ne¢e naugciti na fakultetu - Glupo je ugiti plivati od ¢ovjeka
koji je more vidio jedino na turistickim plakatima. Isto tako je glupo ugiti trziSte od
onoga tko se s njime nikada nije suocio. Ovo poglavlje otkriva tajne koje ti se ne
usude reci (zbog straha od ostre kritike), ne znaju (zbog nedostatnog iskustva na
trzistu) i ne Zele (zbog #1 cilja Skolstva - da te ucine ovisnim o njihovom
certifikatu/diplomi/svjedodzbi/dozvoli/...).

o Sto prostitutke i gay-populacijaimaju zajedni€ko, a da 31% poduzetnika kosta
novca, energije i vremena.

e Tajna#1 otkriva... jednu reéenicu koja poveéava odaziv na marketing kampanje
za 77%... bilo u tisku, emailu, radiju ili licem u lice. Tako je univerzalna da ju mozes
dodati gotovo uvijek ako nisi odvjetnik, arhitekt ili doktor.

... I zavaravajuéi MIT vezan za tajnu #1 zbog kojeq je i danas divlje profitabilna za
onog tko ju iskoristi ove godine. Kasnije, ne mogu sa sigurno3¢u reci da ¢e biti
profitabilna. Mogu samo pretpostaviti da hoce.

e Tajna #2 otkriva... glavni razlog zaSto ljudi ne naru€uju - ¢ak i kada im se svidi
tvoj oglas!... i kako ovo u kombinaciji s Tajnom #1 mozes iskoristiti za stvaranje
glamurozno uspjesnih oglasnih kampanja. Ovo tek nekolicina poduzetnika u
Hrvatskoj razumije... i ... vjerojatno svaka marketing agencija danas ignorira.

e Tajna #3 otkriva... najlaksi naéin da klijenti prepoznaju vrijednost u tvojem
proizvodu ili usluzi - i poénu te cijeniti. Dugo godina ljudi su vjerovali (neki jos i
danas vjeruju) da ako Zeli§ smrSaviti, moras jesti nemasnu hranu. To jednostavno nije
toc¢no. To znaju i proizvodaci "bez masnih" proizvoda, ali Sute zato Sto marketing
dobro ide... Sto ako je i tvoj proizvod Zrtva mita u koji ljudi vieruju? Ako tvoj kvalitetniji,
predaniji, eti¢niji rad nije cijenjen koliko bi trebao? Usporeduje li tvoje trziste jabuke i
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kruSke - tvoj proizvod sa jeftinijim, a nekvalitetnijim konkurentnim? Ovo je najlaksi
nacin za okrenuti situaciju u svoju korist.

o "Efekt prostitutke" kojeg moraju znati svi u usluznoj djelatnosti!

e Tajna #4 otkriva... kako udvostrugéiti perceptivnu vrijednost svog proizvoda
dobiti viSe narudzbi i zadovoljnijih klijenata.

e Ferrarijeva tajna koju moze unovciti 73% malih poduzetnika, 95% srednjih... a
veliki... ne iskoriste li ju, prva ekonomska, trziSna, industrijska kriza ¢ée ih unistiti.

e Tajna#5 - Ljudi vole besplatno... ali samo u ovom slu€aju tvoji besplatni bonusi
¢e za tebe znaditi viSe prodaje, profita i uspjeha - bez skupog dodatnog uloga.

e Tajna#6 - Ovo u 93.9% sluéajeva DUPLA prodaju. No, samo ju nekolicina
poduzetnika ima hrabrosti iskoristiti. Zato 5to ¢e te kriva upotreba izmusti poput
naivnog kockara u Las Vegasu. S ovom tajnom ispravna upotreba je sigurna i
jednostavna. Rezultat: 2x prodaja koju sada ostvarujes.

e Tajna#7 - "Odluéujuéi test"- Evo kako otkriti u svega nekoliko sekundi - i bez
komuniciranja s ikim drugim u bilo kojem obliku - hoce li tvoj oglas biti glamurozni
pobjednik ili skupi promas&aj. Prvi put zapisan, tek nedavno otkriven i zasti¢en, graf o
ucinkovitosti oglasa otkriva precizno: koje su slabosti tvojeg oglasa i kako ih lako
ispraviti. Ovo je jedna od najvrednijih tehnika koje ¢es ikada posjedovati. Pokazat ¢e
ti se neprocjenjivo vrijednom zato 3to lako i pouzdano spre€ava skupe kreativne
promasaje i donosi rekordno velik uspjeh.

TAINA USPJEHA #5

"Tko fali planirati, planira faliti" - kaZe poslovica. Neuspje3ni misle da sve imaju u
glavi, dok uspjesni shvacaju da je najlakSe promijeniti ono Sto nigdje nije zapisano i
upravo to se dogodi... pri prvom problemu, neuspjesni poduzetnici mijenjaju plan, dok
uspjesni znaju to¢no koje resurse Koristiti i u kojem smjeru se kretati da bi savladali
izazov i priblizili se ve¢em profitu.

Upravo zato, posvetio sam gotovo 9 mjeseci trazec¢i najucinkovitije marketing planove
i kljuéne elemente uspjeha. Evo Sto ¢e$ otkriti u Modulu 5 sistema Prednost: 13
nevjerojatnih nacina kako bez novca i bez rizika, iskoriStavajuci svoj potencijal i tuda
sredstva, osvojiti trziste, divlje profitirati i uzivati u zivotul...

Modul 5 - Neunistivi marketing plan

e Sablona marketing plana najuspje$nijih, najzadovoljnijih i najbogatijih
poduzetnika na svijetu. 99.99% HR poduzetnika ignorira barem jedan kriti¢ni
element. Uz pomo¢ ove Sablone jednostavno i brzo identificiraj "krivca" koji te koSta
profita, uspjeha i zadovoljstva.

e Dodaj ovo u svoj marketing plan i uéini ga "otpornim na metke".

e JTP koncept - otkrij re€enicu zasluznu za 200,000,000$ na godinu, a u Hrvatskoj
ju joS$ nitko nije "skopirao". Dijelim je zato Sto se ne vidim u toj industriji, a smatram
da je profitabilni primjer najsnazniji na€in da upoznas koncept i primijenis ga na svoje
poslovanje.

e Tajna najucinkovitijeg hrvatskog pisca reklama (srda¢no vasega!) - kako
diferencirati, pozicionirati i prodati proizvod koji je (naizgled) sliéan
konkurentnom. Otkriveno na multi-milijunskom primjeru pivovare koja je upotrijebila
ovaj briljantni koncept za trziSnu dominaciju.
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e GresSka veéine koju mozeS unovéiti da u isto vrijeme za isti ili manji trud
ostvaris 2x...3x...5x viSe - Priznaj si, lovi$ li gdje su srdele, mozes se vratiti sa
srdelama... lovis li gdje su tune, mozes se vratiti sa tunama. Nije li glupo ocekivati
tune ako lovi$ gdje su srdele? Nekad uz pravu informaciju mozeS uloviti vecu ribu za
isti trud i ulog za kaiji si lovio manju. Ujutro drugog dana otkrit ¢u ti kako.

¢ Najjacaispod-radara-nepravedna prednost nad konkurencijom - Nepravedna
zato Sto nista vidljivo nisi promijenio, a grabis veci dio kolaca. Budi uvjeren, ovo bi i
tvoja konkurencija radila, samo da zna kako.

e Br. 1nacin zaizdignuti se iznad konkurencije - Konkuriras li cijenom, samo si
smanjujes profit i otezavas vec teSku trziSnu utakmicu. Konkuriras li kvalitetom,
mozes oti¢i predaleko da si to trziSte ne moze priustiti. Ovo je jedini naéin da
postignes efekt "ovo je Mercedes, ostalo su auti”... ili... "ovo je Rio Mare, ostalo
su konzervirane tune" - otkrivena tajna iza pozornice kako postici isti dominacijski
efekt u svojoj bransi.

e "Teorija Prednosti”... i glavni razlog zbog kojeg jedan trgovac u isto vrijeme, za isti
trud, uz isti ulog, proda milijune, dok drugi jedva preZivljava mjereci prihode u
tisucama.

e Br.1varkatrziSta... kako zbog prividne popustljivosti trziSta, mozes dobiti
privremene rezultate koji ée te odvratiti od joS veéeqg, svjetlijeg, glamuroznijeg
uspjeha.

Kao Sto vidis, sa ucinkovitim marketing planom, na autoputu si uspjeha. Svaki
strateSki pomak donosi brze, vidljive rezultate. U ovom modulu otkriveni su kriti€no-
bitni potezi koji ¢e ti saCuvati vrijeme dok drugi lutaju po nepoznatom... snajperski
usmijeriti marketing akcije, dok drugi ispucavaju saému u daleku metu... i... otvoriti tvoj
privatni rudnik, dok se drugi guraju u prenatrpanom, iscrpljenom i zagusljivom rudniku
starih ideja. Ovaj modul je tvoja prednost.

TAJNA USPJEHA #6

Najbogatiji poduzetnici su otkrili da se niSta ne dogada dok netko nekome nesto ne
proda. Upravo zbog toga, fokusirali su svoje vrijeme, novac i energiju na pronalazenje
u€inkovitin nac¢ina promocije i strategija koje ¢e rasprodati njihove zalihe i popuniti
kapacitete.

Ovo je najvrednija spoznaja koju ti poduzetnici otkriju - U isto vrijeme, u istom
okruZenju, za isti proizvod ili uslugu, jedan oglas moZe natprodati drugi oglas za
1750% i viSe. Testirana Cinjenica. To znaci, da dok jedan oglas na 1kn je gubitak
noseci 0.9kn nazad, drugi oglas objavljen u istom mediju moze donositi 15,75kn
natrag.

Uzmimo da plaéate oglaSavanje 10,000 kn po objavi.

Oglas "A" sastavljen od prosje¢ne marketinSke agencije donijet ¢e 9000kn nazad,
¢inec¢i 1000 kn gubitka prilikom objave.

Oglas "B" znanstveno sastavljen slijede¢i dokazana psiholoSka otkri¢a, eliminirajuéi

kreativnost i primjenjujuci znanost donijet ¢e 157,500kn nazad. Prilikom svake
objave!
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Da te pitam, koji oglas ZeliS u svojoj promotivnoj kampan;i?

Ako je tvoj odgovor B, Cestitam, kvalificiras se da udeS medu najuspjesnije
poduzetnike Hrvatske. Prije nego ti otkrijem kako do takvog oglasa, imam jos jedno
pitanje...

Recimo, imas oglas B koji ti za svaku ulozenu 1kn, nosi 15,75kn nazad. ZnaS da ¢e
biti u€inkovit barem 10 iducih objava. Reci mi, koliko ti treba novca da zaradis
1,575,000kn?

100,000kn?
Vise?

Tocan odgovor je 10,000kn.

Evo kako: Jedna objava koSta 10,000kn. Iskoristi$ ju da dobije$ 157,500kn nazad.
Iskoristis sada dio tog dobivenog novca da uplati$ preostalih 90,000kn i objavi$ oglas
jos 9 puta profitiraju¢i ukupno 1,575,000kn na uloZenih 10,000kn.

Priznajem, oglas od 15,75 na 1 je vrlo rijedak. No, ono §to je ¢esto je oglas 3 na 1,
25nalilic¢ak 1.5 na 1... a znaS$ 5to je najbolje? Matematika jednako vrijedi.

Tajna je u multiplikaciji. Jednom kada ima$ pobjednika, oglas koji nosi bilo Sto viSe od
1kn za uloZenu 1kn, multipliciraj ga dokle god je profitabilan. Zamisli kako brzo moze$
ostvariti trziSnu dominaciju ovako u€inkovitom prodajnom masinom.

Upravo to sam ti otkrio u modulu 6. No prije nego ti pokazem koji su sve dragulji
otkriveni u modulu 6, dozvoli da ti kazem kako su svi ovi koncepti nastali, kako bi ih
zhao vise cijeniti.

Moje ime je danas poznatije u svjetskom marketingu nego u hrvatskom. | to ne kao
poduzetnika, niti kao autora, ve¢ kao jednog od 15 naucinkovitijih pisaca reklama na
svijetu. Na brojnim nezavisnim ljestvicama, moje ime se nalazi medu prva tri, prvih
pet, prvih 10 ili prvih 15 od 25 najskupljih, najcjenjenijih i naju€inkovitijih osoba iz
svijeta marketinga.

Uzmes li u obzir da od tih 25 vrhunskih stru¢njaka, 9 rade za multinacionalne
kompanije koje ih pla¢aju masno da potiho ubace njihove poznate proizvode u
koSarice kupaca. 4 su umirovljeni i samo poucavaju seminare. 3 su tako zauzeta
lansiranjem svojih vlastitih proizvoda i unov€ujuci svoju prednost, da im ni na kraj
pameti nije raditi za nekog drugog. Samo 9 preostalih, ukljuéujuci i mene radi projekte
za klijente, konstantno unapredujuéi svoje vjestine na multi-milijunskim promocijama
koje imamao prilike testirati.

To je 9 ljudi u cijelom svijetu koji u bilo koje doba dana ili noéi moZe rezultatima
dokazati svoju ucinkovitost. 9 ljudi u oceanu proizvoda koji gladuju za dobrom
promocijom. | sada, nakon 11 godina Sutnje, po prvi puta, razbjesnit ¢u kolege,
otkrivsi ti tajne koje su mene ucinile daleko najucinkovitijim hrvatskim piscem

www.prednost.com/prijava/i.html




reklama. Ove tajne su znanstveno dokazane, racionalne - dakle... ne treba ti
kreativnost da bi ih unov¢io. Jednostavno, skopiraj psiholoSki strukturiranu formulu
koju ti dajem i u€ini svoju promociju glamuroznim uspjehom.

Evo Sto ¢eS otkriti u modulu 6:

Modul 6 - Kako stvoriti promociju koja €e te
uciniti bogatim

e Tajna starog mudrog prodavaca - Ovaj stari mudri prodavac bio je jedan od glavnih
inovatora Cadillaca, Edisonove kompanije, a kasnije i najgenijalniji prodava¢ Ford
Motors kompanije. Imao je jednostavnu tehniku za "uloviti jato" tj. privuéi horde
kupaca. Najbolje od svega, svatko moze koristiti ovu strategiju i izuzetno je ucinkovita
na internetu.

¢ Najveca reklamna prijevara - razotkrivena! U ovom modulu shvatit ¢e$ zasto je
pojam znan kao "prepoznatljivost brenda" prijevara koju su, istina, slu¢ajno dizajnirale
marketinSke agencije da ti izmuzu Sto viSe novca bez ikakvog racionalnog
objasnjenja...

... i otkrij jedinu metodu oglaSavanja Ciji odaziv moZeS mijeriti, rezultate pratiti i ulog
nadzirati - a ucinkovitije je i do 1750% od standardnih, skupih "kreativnih" oglasa.
Zapravo, ako ne koristi§ ovu metodu oglaSavanja, to je kao da imas restoran bez
ulaznih vrata, samo s jednim prozorom otvorenim za ulaz. Ovo MORAS znati Zeli3 li
uspjeti. Garantiram bezuvjetnim povratom novca!

e Sve Sto ti treba za rasprodati sve zalihe i popuniti sve kapacitete - Gledaj ovo:
ako ti oglas donosi viSe od 1kn za uloZzenu 1kn, koliko ¢esto, puno ga Zelis
objavljivati?

Koliko god ide, zar ne? Brojni su primjeri multimilijunaSa iz garaze - poduzetnika koji
su imali polu-skuhanu ideju i vrhunski oglas. Sada jednostavno i ti mozes skopirati
njihov uspjeh zato 5to je u Prednosti otkrivena...

o Korak-po-korak formula kako sastaviti ubojiti oglas s kojim €éeS se obogatiti.
Koaristedi istu ovu formulu ispisao sam 23,949,190kn svojom rukom u obliku oglasa
koje sam sastavio za sebe i svoje klijente. Ova formula je oruzje. Toliko snazno da ¢e
ti omoguditi da prodas gotovo bilo Sto. Iskoristi$ li ga za prodaju kvalitetnog
proizvoda, efekt ¢e biti jos eksplozivniji.

e Tajne Mercedesa, Googlea, American Expressa, Amazon.coma, Forda, Jack
Daniel'sa, Ferarrija i Gillettea - napokon razotkrivene! Kada sam ¢uo za Covjeka
koji zna Covjeka kojemu je zbog posebne duZnosti bilo dopusteno da zaviri u tajna,
strogo povijerljiva marketing otkri¢a ovih kompanija, postao sam uzbuden. lako mu
nije bilo dozvoljeno da ih skopira, iznese iz prostorije... ¢ak niti dovoljno dugo
vremena da ih zapamti sve... on je uspio zapamtiti neke. Po njegovim rije¢ima
"najprimjenjivije za mali biznis". Ne smijem otkriti detalje, jer je takav dogovor, no reci
¢u ti ovo: upotrijebis li ova dokazana marketinSka otkriéa, ubrizgat ées raketno
gorivo u svoj mali biznis, a konkurencija neée znati Sto ju je snaSlo. (Napomena:
U ovom modulu necu otkriti da se radi o tim tajnama radi zaStite samih tajni, no sve
¢e ti biti jasno kada otkrije$ neke od najnevjerojatnijih nacina kako precizno i brzo
mozes postiéi trziSnu dominaciju).
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Dominikovi oglasi

Ucéinkovitiji oglas ne trazi vas veéi ulog - Slijedi ove korak-po-korak upute i dodatni
profit stvoren ucinkovitijim oglasom spremi u dzep. Na 2. danu seminara pokazati ¢u
ti kako.
... Zapravo, Dominikovi oglasi su jeftiniji... i produkcijski i dizajnom... ne racunajudi
novac bacen na pokusSaje i pogreSke "kreativnosti".

e ZasSto je Coca Cola opasnha za tvoj uspjeh.

e Najlaksi naéin za izdvojiti svoj proizvod ili uslugu iz mase ponuda kojima je tvoje
ciljano trziste izloZzeno.

Kada je moj pokojni prijatelj Gary Halbert, nadaleko najucinkovitiji pisac oglasa svih
vremena, napisao za sebe oglas u kojem traZi curu, izvrijedao je sve Zene sa gramom
sala viSe i koje su odskakale od njegovih kriterija ideala. Kada su ga upitali zasto je to
napravio, odgovorio je kratko "nije me briga hocu li uvrijediti pse ako sam u lovu na
lisice". Jesi li ti dovoljno hrabar da pokrenes oglas koji ¢e rezultirati glasnom kritikom onih
za koga nije namjenjen tvoj proizvod (usluga)? Ako da, na 2. danu seminara pokazat cu ti
tocno kako.

e 3kljuéna elementa uéinkovitog oglasa - 85% poduzetnika previda sva tri. 99%
previda barem dva, a samo moji klijenti i partneri su do sada upotrebljivali sva tri (u
Hrvatskoj). Interesantno: Jedan klijent je ovim konceptima prodao viSe primjeraka
svoje knjige u Hrvatskom nego Sto je prodano biblija. Drugi je postao 3. po veli€ini
konstruktor za premosStavanje udaljenosti bez meduoslonaca na svijetu, dok je tredi
rasprodao novi proizvod i prije nego Sto ga je uvezao. Kakav uspjeh c¢es ti ostvariti?

e Kako i kada loSiji oglas moZe znaciti viSe profita na duge staze.

e Tajna X - ako znas Tajnu X mozes bez rizika, bez dodatnog uloga u manje od 3
tiedna povecati svoj profit 10%... 15%... ili 25% i viSe.

... ovoliko je snazna da oni koji ju otkriju postanu zaljubljenici u ovaj precizni koncept.

e #1 najveéa pogreSka poduzetnika.

e Kako pobjeéi iz traénica polagane propasti u traénice glamurozne pobjede,
profitai prosperiteta - gotovo preko no¢i! Ako osjecas da se sve viSe zakopavas u
svom poslovaniju... da puno radi§, ali ne vidi$ rezultate kojima si se nadao, mozda si
previSe zakomplicirao svoj marketing. Nema tog poslovnog problema koji nove
narudzbe ne mogu rijeSiti. Koristi moje testirane koncepte eksplozivne promocije i
unov¢i svoj trud.

Mediji

e 7 trikova medijskih kuéa i pametnih oglaSiva¢a zakidaju te tvojeg prava na fer i
poStenu trziSnu utakmicu. Niza cijena oglasnog prostora = viSe profita u dzepu
oglaSivaca. Ne iskoristis li svih 7 trikova, ostavlja$ dio profita na stolu. Ovo ti je prilika
da sada u svega 15 minuta postanesS mudri "stari lisac" koji uvijek izvuce "ekstra"
popuste i najbolji tretman.

e Prijevara znana kao "sveukupno ¢&itateljstvo" moZe te navesti da plati$ oglas u
tiskovinama za viSe primjeraka nego 5to se doista i tiska.

e #1 najlakSi naéin za smanjiti cijenu oglasnog prostora upotrebom diste logike.

o #2 najlaksi naéin za smanijiti cijenu oglasnog prostora - nadopunjuje se s prvim
nacinom i ¢esto znaci i do 17% vecu ustedu.
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e #3 najlaksi naéin (uz jednu ogromnu prednost!) otkriva...
... Kako dobiti oglasni prostor potpuno besplatno! Zapravo...

e Otkrij kako sam ja dobio 100,000€ vrijednosti oglaSavanja u Hrvatskoj - potpuno
besplatno! - Ovaj koncept sam vrijedi bar 5,000EUR.

e Rijeé-po-rije€ kako dobiti potpuno besplatno oglaSavanje u Hrvatskoj! Nista nije
prepusteno pogresci. Unovci ovaj korak po korak ultravrijedni koncept ve¢ danas.

e Dominikov favorit - "kako ne volim ulagati niti kune prije nego znam isplativost, a
Zelim testirati najvece (najskuplje) medije odmah, osmislio sam kako to ostvariti" -
otkriveno na 2. danu.

e Ovo previdaju €ak i eksperti, a moze dati drugu i trecu Sansu proizvodu za kojeg
nije bilo interesa.

e Kako spol €itatelja, godiSnje doba i stanje u politici mogu unistiti tvoj oglas...
Sto uciniti da objaviS najsigurniji, naju€inkovitiji i najprofitabilniji oglas ikada.

klijenta zato Sto ¢eS osloboditi "emocionalnu ko¢nicu" klijenta koja ga zadrzava od
njegova impulzivhog nagona da naruci od tebe i do€epa se tvojeg proizvoda. <<=
500kn vrijedan trik!

e Potencijalni klijenti ti ne vjeruju dok im ne das ovo.

¢ Najlak3i na€in za prikazati proizvod idealnim za tvojeg potencijalnog klijenta.
Ovo je tajna.

Dizajn

¢ Dizajn maksimalne ué€inkovitosti: Otkrij to¢no kako dizajnirati svoj oglas za najveci
odaziv na oglasnu kampanju. 0% kreativnosti, 100% testirani, dokazani koncepti.
(Ideja: Dok drugi nastoje udovoljiti oku, ti ¢e$ udovoljiti funkciji i natprofitirati "estete").

e Pocetnicka greSka koju ¢eSée Cine "profesionalci” - i zasto ¢es kada ju eliminiras
uStedjeti novac, podic¢i odaziv na svoje oglase i ostaviti snazniji dojam.

e Laz - jedna laz koju sam morao ubaciti kako ne bi mislio da su ovo predobri koncepti i
poceo sumnjati u sebe. Po meni, ucitelj je dobar po onome koliko njegov u¢enik
primjeni i ostvari, a ne po onome koliko "naugi". Teorija u svijetu biznisa ne vrijedi
nista. Krv te¢e ulicama hrvatskog trziSta. Ne uzdignes li se i ne docepas se
prednosti... nastavit ¢es se boriti na tezak i grub nacin. U Prednosti nisam iSao
pokazivati svoje spisateljske akrobacije, ve¢ jednostavno, jasno, nekad i surovo
objasnio ono Sto ti treba da prepoznas vrijednost, naudis i primijenis koncept koji ¢e
te dovesti na razinu uspjeha, konstantnih, stabilnih narudzbi i profita.

¢ Glavni razlog zaSto ljudi neée kupiti tvoj proizvod ¢ak i kada im se svida... i ...
kako obrnuti poziciju i prodati im ¢ak i ako nisu razmisljali o kupniji.

e Ovo je presudno kod odluke kupiti od tebe ili od nekog drugog - Godine
eksponiranosti milijunima oglasa ucinile su i najpovijerljivije pojedince imunima na
nekvalitetne oglase. Stoga, nakon Sto tvoj oglas obeca nesto, radi na x, X i X... jer to
je jedan od najbitnijih faktora kod odluke kupiti od tebe ili ne. (dan 2)

e Trik zbog kojega ljudi nikada neée reéi "navlakusa" kada im prezentiraS svoj
proizvod.

¢ Najbrzi naéin kako dokazati autenti€nost svojih tvrdnji.

e Kako osigurati svjedo€anstva TV zvijezda, pjevaéa i ostalih estradnih umjetnika
- Cak i ako prije nisu imali vremena za tebe.

e Kako okupiti goruée fanove i zadrzati ih sretnima.

e Zbog ovoga ée te moliti da primis§ njihovo strastveno svjedoéanstvo.

e Znas li tko je Jenna Jameson? 80% marketing agencija ne zna ispravno prodavati
seksom, ve¢ samo nabacuju golotinju. Ispravna upotreba, povecava broj narudzbi,
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zadrzava dostojanstvo i katapultira tvoj oglas direktno u centar pozornosti
potencijalnih kupaca.

e Sise ili guza? Otkrij koji tip Zena plijeni najve¢u paznju, a koji donosi najbolji odaziv
na tvoj oglas.

... | kako ovo otkri¢e elegantno iskoristiti u oglasima koji nemaju veze sa seksom.

e "Koncept lezbijki" i kako izazvati kontroverzno-visok odaziv na zenskom trziStu.

e Mercedesova tajna: oruzje koje je Mercedes iskoristio da proda 4000 automobila
koje je direktor prodaje proglasio "propalom serijom". | kako ti mozes unovciti isti
princip da rasprodas svoje zalihe, popunis kapacitete i stvoriS novi trzisni trend.

¢ Najlaksi na€in za natperformirati produkcijski skupe oglase konkurencije za
pet... deset... dvanaest ili viSe puta... sa samo djeliéem njihova uloga.

o Korak-po-korak kako za 1.42 kn sastaviti oglas u€inkovitiji od 99% produkcijski-
najskupljih oglasa danas u Hrvatskoj - garantirano!

e Tajna: Koji font donosi najbolji odaziv za starije Citateljstvo.

e Tajna 2: ... a koji za Facebook generaciju.

e Divlje-profitabilne tajne zanata najuéinkovitijih pisaca reklama na jednom
mjestu - Iskoristi iste koncepte koji su zasluzni za: stvaranje oglasa koji je napravio
prometni kolaps od 4,000 ljudi koji su pojurili u hotel na promociju novog parfema,;
rasprodaju inventara od 4,000 automobila Mercedesa kada su ve¢ progaSeni
"propalom serijom"; 4,000 (toCnije 4,119) narudZbi knjige u samo 10 sati od
objavljene promocije... Zamisli, 4,000 prodanih svojih proizvoda u nekoliko kratkih
tiedana, dana, sati... Sada mozeS ovo oruzje upotrijebiti za svoj uspjeh.

Nakon viSe od 11 godina provedenih manijakalno, poput ludog znanstvenika
prouc¢avajudi tajne najucinkovitijih oglasa, dospio sam u elitu svjetskog oglaSavanja.
Najveca prednost od ulaska u tu privilegiranu grupu jest dijeljenje otkrica i informacija
koje nam pomazu da postignemo jos vecu prednost u odnosu na ostale oglaSivace.
Znam da ¢u ih razbjesniti dijeleci ovo, ali

¢ Nemoj fokusirati oglas na proizvodu veé¢ na ovome (dan 2)
e 3tipa naslova koji dokazano djeluju. Koristi ove naslove i odaziv ¢e poskogiti.

...toliko snazno i precizno da éesS nakon €itanja moéi napraviti kvalitetan oglas
(direktnog odaziva) za sebe. Samo slijedi jednostavnu formulu.

Ljudi ti ne vjeruju dok im ne daS nepobitan razlog. Evo kako...

e Najskupljarije€ marketinga - ovarije€ nalazi se u oko 20% oglasa, a zakida te za
Sansu da uvjeris potencijalnog klijenta u ono Sto si mislio tom rijeéi. Zapravo,
Cesto nakon Sto procitaju ovu rije¢, potencijalni klijenti ti prestanu vjerovati.

Dominikova nikad-prije-objavljena osobna tajna - 11 godina usavrSavana formula
uvjerljivih, uboijito-u€inkovitih oglasa.

Ja pristupam kada su svi ti krvopije (marketinSke agencije i razni "kreativci”) popili i ono malo
novca kojeg si imao za marketing... kada su sve vidljive prilike iskoriStene. Ne trazim nikakav
dodatni ulog, ve¢ donosim viSe novca udinkovitije iskoriStavajuci sredstva koja se vec trose,
imovinu kojom poduzece vec raspolaze. Nije li ovo vazno i vrijedno za poduzetnike koji zele
spremiti viSe kuna u svoj dzep na kraju godine?

e Trik automatskih narudzbi - Nevjerojatno, ali iskoristi$ li ovaj koncept, pravno i
moralno smjet ¢eS automatski obracunavati narudzbe.
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e NajlakSa tehnika za 20%-30% ug€inkovitiji oglas.

e Kako umjesto neto€ne kritike prijatelja, poznanika i marketing agencija, za
samo 50kn pronaéci kritiéne dijelove oglasa i promijeniti ih.

e Megasnazno! Kako precizno odrediti profit buduéih promotivnih kampanja.

e Vijek trajanja oglasa - jedno je Sto ti i ja mislimo, a drugo je Sto trziSte misli. Ovo je
jedini nacin da otkrije$ to¢no.

e Napokon razbijen mit paméenja otkriva jedina tri elementa bitna za pamcenje.
Poznavanjem ovih elemenata zadrZat ¢eS se u klijentovoj glavi duze, jace i
pozitivnije.

e Uvijek-u€inkoviti trikovi kada je sve ostalo dovedeno do maksimuma. Mali, brzi i
snazni poput metka, psiholoski trikovi koje mozes koristiti u svakoj promotivnoj
kampaniji za veci odaziv.

e Prilikom prezentiranja svog proizvoda, prvi korak da se ne bi natjecao s
konkurentima, ve¢ bio u vlastitoj ligi je ovaj (dan 2)

e Nevjerojatna priéa o poduzetniku koji je domiSljato pozicionirao svoj proizvod
iz proizvoda koji nitko ne Zeli u proizvod koji jedino Zele - instantno eliminirajuéi
konkurenciju.

e Ako dva €ovjeka prodaju €éokoladu na Standu, uz ovaj koncept osigurat ées da
se tvoja ¢okolada daleko viSe prodaje.

... drugim rije€ima, otkrij najlaksi nacin za osigurati nadmoc¢ na zasi¢enom trzistu...
¢ak i kada je konkurencija jeftinija (dan 2).

e Najlaksi naé€in za diferencirati se od konkurencije, toliko da te viSe ne usporeduju i
pocnes prodavati po svojim uvjetima.

e Kritiéno bitno pravilo koje moze uciniti razliku izmedu uspjeha i propasti.

e Koncept "prve braéne noéi" - osigurat ¢e ti ve¢e zadovoljstvo klijenata, bolju
upotrebu tvojeg proizvoda, viSe preporuka, manje nezadovoljstva i vecéi profit.

¢ Najjaéa marketing poluga - Ovo je najsnazniji nacin da za 1kn uloga dobijes 2kn...
5kn... 7kn ili 9kn ili viSe.

Sa moc¢i da sastavi$ ubojitu promociju, moze$ svaku ideju pretvoriti u glamurozni
uspjeh. Gotovo svaki proizvod rasprodati i profitirati viSe nego u najludim snovima.
Ovo je poduzetni¢ka mo¢. Ovo je tajna kontinuiranog uspjeha najuspjesnijih,
najcjenjenijih i najzadovoljnijih. Vidimo se u klubu.

TAJIJNA USPJEHA #7

Niti jedan ratni plan ne prezivi prvi kontakt s neprijateljem. Isto tako, niti jedna
strategija, ne prezivi prvi kontakt sa konkurencijom, trziStem i birokracijom. Kada se
sa mnom sa ovim sloZi§, shvatit ¢e$ da je Skolska definicija strogo definirane
strategije opasno kriva.

Isto tako shvatit ¢eS da klju¢ do velikog, multimilijunskog osobnog bogatstva lezi u
pripremi na promjenjivu okolinu.

U modulu 7 Prednosti, otkrit ¢u ti korak po korak kako sastaviti sigurnu, agresivnu i

shaznu strategiju koja ¢e ti omogucditi rast u vremenima koja dolaze (¢ak i ako kriza
jace stisne). No prije, jedna tajna iza ovog otkri¢a.
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Da bih mogao kontinuirano dominirati konkurencijom i trziStem, moram Koristiti drugo
oruzje od onog koje oni koriste. Po¢eo sam gledati na njihovo znanje o strategiji
poput koplja iz kamenog doba - primitivnim. Meni treba nesSto Sto ¢e mi omoguciti da
lako, bez puno truda, kontinuirano ih nadjaam u svakoj bitci... meni treba nuklearno
oruzje protiv njihovih koplja za

Potpuni masakr!

Vidi§, traZio sam i traZzio sam dok nisam otkrio da mudrost strategije seze puno
dublje, dalje i naprednije od 300 godina stare poslovne strategije. To je strategija
ratovanja.

Jos pred par tisu¢a godina Sun Tzu, staro-kineski vojni strateg je slavio velic¢anstvenu
pobjedu nad brojéano nadmoénom vojskom...

Kasnije su Spartanci razvili svoju surovu disciplinu i umijeé¢e psiholoSke nadmoci za
pobjedivanje joS nadmo¢énijih vojski...

Nakon njih Rusi su razvili do danas nepobjedivu teritorijalnu strategiju koja je prisilila
tada nepobjedivu Napoleonovu vojsku na povlacenije...

Potom je Mao Zedong poja¢ao strategiju gerilske borbe za pobjedu nad
Kuomintangom i Chiang Kai-shekom 1949...

Na poslijetku, Dominik Bjegovi¢ razvio je kona¢nu poslovnu strategiju nadmoci - za
pobjedu nad bilo kojim neprijateljem tvog bogatstva - ma kako on bio financijski
nadmo¢éniji, silom nadmetljiviji i pozicijom uévrsceniji.

DobrodoSao u nuklearni reaktor strateSke Prednosti - Modul 7

Modul 7 - ""Niti jedan ratni plan ne prezivi prvi
kontakt s neprijateljem™

- definiranje ubojite strategije prilagodljive
turbulentnom poslovnom okruzenju

e ZasSto je Skolska definicija strategije OPASNA za tvoj profit i slijepo pridrzavanje
moZe te koStati povjerenja klijenata i najlakSeg profita. I...

¢ Jednostavna izmjena na Skolsku strategiju koja ti moze u manje od tri mjeseca
poduplati profit, utrostruciti broj zadovoljnih klijenata i uStedjeti vrijeme (dan 2)

e Koristeéi ovu tehniku u 70% slu€ajeva moéi ¢ées jednostavno zaobiéi poslovne
prepreke.
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Od dobrog do izvrsnog : 11 strategija ratovanja

Strategije koje sam naucio prou¢avajuci jednog od najcjenjenijih ratnih stratega svog
vremena. U&enik Sun Tzua, Napoleona i Aleksandra Velikog. Cak ga je i Tolstoj u
Ratu i Miru spomenuo. Otkrij tajne ubojite vojne strategije i kako je Jack Welch
(direktor General Electricsa) ovo primijenio da izgradi jednu od najuspjesnijih
kompanija na svijetu.

e Dvaprincipavojne strategije koji ¢e ti osigurati da nadmudri§, nadmanevriras i
natprofitirad konkurenciju - ispod radara i 100% eti¢no.

e 3 najvaznija poteza za poraziti neprijatelja.

o Kada taktike postaju troSak i poCinju te zakidati za tvoje pravo na uspjeh, profit i
srecu.

e ZaSto je "narodna mudrost” o strategiji potpuno kriva i jednostavna prilagodba
koja ti moZe osigurati da eksponencijalno rastes i u gadnoj ekonomiji.

e Kako definirati snaznu strategiju i kada imasS mnogo nepoznanica - U stvarnom
Zivotu, rijetko kada zna3 sve faktore prije nego krene$ u projekt. Dovraga, nekada ih
ima viSe koje ne znas nego koje znaS. Muda, joS muda i ono malo vijuga izmedu dva
uha koje zoveS mozgom je Sto nas pokre¢e u nove pobjede. No, nekada ¢e
vremenski testirano znanje, strategija dokazana u najubojitijem okruzenju, pomoci
postaviti tvojeg trkaca na pravu stazu. Jednom na pravoj stazi, pitanje nije vise ako,
nego koliko velik ¢e tvoj uspjeh biti.

e Upozorenje: Skriveni troSak i zasto nije svaka dobit dobit

e StrateSka tajna ruskih Sahovskih velemajstora - Imao sam veliku privilegiju spojiti
se sa Covjekom koji je blisko prou¢avao um ruskih Sahovskih velemajstora... i kako
predvidaju i viSe od 12 poteza unaprijed. Objasnio mi je "igru na viSoj razini" i kako
postavljaju zamke prividno glupim potezima... zbunjujuéi neprijatelja... koje ¢e im
donijeti bolju poziciju i kasniju pobjedu. U ovom modulu ¢es otkriti da ne trebas biti
genij da profitiraS na ovim genijalnim konceptima... sve Sto trebas je... skopirati
otkri¢a velemajstora i primijeniti ih prije ostalih na svoj biznis i poslovanje.

e StrateSka nadmoé¢ "ludog stomatologa” iz Australije - "otpustio" je svoje pacijente
i utrostrucio svoj profit.

... i ista trodijelna metoda koju i ti moze$ primijeniti na svoje poslovanje.

e Koncept "muda" i Sto se veéina poduzetnika nikada neée usuditi, a ti ako primijenis,
moze$ se usprkos narodnoj mudrosti dokopati najlakSeg profita u zivotu. Ovaj
koncept Zene prirodno primjenjuju stolje¢ima, a manje od 0,1% poduzetnika ga
unovéava za poslovni uspjeh.

e Kako si mozes priustiti birati s kime zelisS raditi i u€initi to vragolasto
profitabilnim (Cak i ako sada potiho moli§ za svakog kupca (bio sam tu, vidio... i
ovako sam se izvukao).

e Najlaksi na€in za zauzeti najprofitabilniju trziSnu poziciju €ak i ako nitko u tvojoj
bransSi ne razumije prave potrebe klijenata.

e Sto je Sharon Stone pokazala u Sirovim strastima, a tebi moZe pomoéi postauviti
dominaciju na trziStu (ideja: nema nikakve veze sa seksom)

o (koncept istroSenih gacica)

e Konaéno razbijen milijunski kod - poslovni psiholozi prateéi uspjesSne poduzetnike
otkrili da za do¢i od nule do milijuna nije potrebna revolucionarna nova ideja.
Zapravo...

e Evo kako do prvog milijuna, €ak i ako nisi kreativan i nisi izumio Facebook -
Koncept koji mnogi poduzetnici nikada nece otkriti... zato Sto se trude prejako... dok
¢e oni uspjesni (a ujedno i najsretniji) njemu pripisivati svoj milijunski uspjeh (dan 2)
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e Kako brzo i lako pokupiti Slag (najlaksi, najbrzi, najkoncentriraniji profit) koji tvoja
konkurencija previda i iskoristiti taj uspjeh za veéu prednost na trzistu.

e TiSina... kako i u najkonkurentnijem trZistu izvu¢i pogodnosti rezervirane samo za
monopoliste. A tada... budi tih i pokuSaj ostati Sto duze jedini tko je otkrio potencijal u
ovom pristupu. Plus...

¢ Najlaksi na€in kako sakriti svoje marketinske aktivnosti od konkurencije.

e Kako preéi u vlastitu ligu i ostaviti krvave trziSne utakmice onima koji ne znaju
ovo (dan 2). Ovaj isti koncept koriste neke od najbogatijih ameri¢kih kompanija +
Playstation, Ferrari i Mercedes.

e Koncept "Sumskih jagoda" omogucuje ti da "aktiviras"
trZistu... i brzo pridobije$ nove klijente.

e Kako uciniti uslugu Klijentu i prodati mu viSe svojih proizvoda ili usluga.

e #1 strah koji imaju kupci prije kupnje - Nije novac. Nije prijevara. Nisu
karakteristike. Ovo ti nikada nece reéi na fakultetu.

potrebu i na najzasi¢enijem

Konac€na Dominikova strategija nadmodi...
nad konkurencijom, nad birokracijom i nad trziStem!

e Strategija vrijednosti otkriva kako prodati i prije nego kupac kaze: "DA!"

e Sto je Dominik Bjegovié nauéio od Orisona Swetta Mardena da mu je u
posljednja 3 projekta konstantno poveéavalo profit od 91.1% - 213.85% - Ovaj
uspjesni vlasnik hotela i pisac otkrio je tajnu kako biti voljen od kupaca i glamurozno
profitirati.

¢ Najtopliji, najljudskiji nacin za otkriti to¢no Sto tvoje trziste Zeli.

e Kako biti dobar i postati bogat - Zaraditi mozes$ prodajuéi otrov i prodajuéi lijek.
Zadovoljstvo koje ¢eS dobiti kada otkrijeS kako najviSe pomoci klijentu za isti trud i
vrijeme koje sada ulaze$ - neprocjenjivo je. Plus, dokazano povecava broj preporuka
za 33.3%.

e Ako ovo ne €inis, s vremenom ¢€es izgubiti klijenta. (Isto se odnosi i na zivotnog
partnera).

¢ Pitanje koje 90% prodavaca ne zna, a svaki kupac si ga postavi - ovo je kljuéni
razlog zasto jedan maleni postotak prodavaca uvijek natproda, natposluje i
natprofitira osrednju veéinu. (odgovor na ovo pitanje moZe ti povecati prodaju 38.3%
¢im ga navedeS$ uz ime proizvoda).

¢ Najuéinkovitiji nacin za stavit se u poziciju onog kojeg love, a he onog koji lovi.

e Misija, vizija, politika - poduzetnicki pojednostavljeno!

e ZasSto je évrsta strategija vremenska bomba i kako svom poduzecu osigurati dugu
i prosperitetnu buduénost.

o Kako je Albert Einstein predvidio buduénost hrvatskih poduzetnika koji ne
slijede ovo pravilo.

e Kako ostati "dinami€éno pripremljen" na promjenjivu okolinu i biti spreman
unovciti (gotovo) svaku promjenu.

e Zasrednjei velike poduzetnike: Vlada li u tvojoj kompaniji korporativna ignorancija
ili si spreman na promjene i razvoj. Brzi test: jesi li spreman da ti netko nakon Sto si
godine proveo u svojoj bransi dode i argumentirano dokaZe da nacin na koji radis ne
valja? Mnogi se ovdje slome. Ako jesi spreman, onda kupi ovaj Sistem sada (klikni
ovdje). Toliko je sistematiziran i istrazen da nema kompanije koja danas primjenjuje
sve ove profitabilne, ne-rizicne koncepte.

e Zamale poduzetnike: Vidi ovo... velike i srednje korporacije ¢esto su poput snaznih
razornih aviona bombardera - ogromni i teski. No, dode li na njihov teritorij mali,
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okretni, brzi borbeni avion, nemaju Sanse. Drugog dana seminara otkrij najlaksi nacin
kako nadmanevrirati velikog konkurenta i eticno mu uzeti dio kolaca pred nosom.

e Borbenataktika koja je zavaravajuc¢e lagana na pocetku, a kriti€no opasna kada
narastesS (ovo je ujedno i glavni razlog zasto mali ostaju mali).

StrateSka analiza poslovanja

¢ IBMova tajna: ne ucinis li ovo ostat ¢eS bez najprofitabilnijih ideja... i obrnuta taktika
koja je ujedno i nacin...

e Kako izbjeéi "sabotazu zaposlenika" i staviti ih na svoju stranu: Ovo je najlaksi
nacin za stimulirati zaposlenike, suradnike i partnere da doprinesu.

e Rade li tvoji zaposlenici samo ono $to im je u opisu posla? Ova tajna osigurat ¢e
ti da pocnes upotrebljavati intelektualni kapital svojih zaposlenika za veci, dodatni
profit. (Nazalost, djeluje samo kod 30% zaposlenika).

e MozZeS narasti zaista velik, samo ponavljaju¢i ovaj proces.

RadiS li u poslu umjesto na poslu?

e Kako osloboditi 70% vremena, zadrZati profit i otopiti poslovni stres u manje od
90 dana - Ovo nije ¢arobna pilula. U dan-dva ovo ne mozes postiéi, ali u 30... 45... ili
maksimalno 90 dana - svakako mozes. A onda, postat ¢eS sretniji, opusteniji i
produktivniji.

e Treniraj svoju zamjenu... i kako ne-poduzetnika uputiti u poduzetniéki um.

e Super-uéinkovita Dominikova tajna zapoSljavanja efikasnih ljudi - Kako u samo
tiedan dana pronaci motiviranu, sposobnu i odgovornu osobu koja zna sama shvatiti
Siru sliku i uciniti posao ispravno - iz prve.

Primjeti da je prednost u biti otkrivanje nadmocnijih metoda za postizanje istog cilja i
razvijanje nuklearne bombe dok konkurencija vieZzba macevanje... gadanje snajperom
dok konkurencija napada lukom i strijelom...

U ovom modulu smo identificirali nadmocniju strategiju od nekoliko stotina godina
mlade poslovne strategije, a to je preko tisuéama godina, krvlju razvijana strategija
ratovanja. Proucili smo ju i primijenili na modernu poslovnu strategiju. Sada imamo
oruZje za koje je hrvatsko trziSte nespremno...

Hocées li upotrijebiti ove ubojito u€inkovite koncepte za dominaciju, teritorijalno Sirenje
i kona¢nu pobjedu u obliku profita, prodaje i osobnog bogatstva?

Ako hoces, otidi odmah na http://prednost.com/prijava/m.html i rezerviraj svoje mjesto
sada.

TAINA USPJEHA # 8

Vrijednost klijenata. Vecina danasnjih poduzetnika 90% svojih aktivhosti posvecuje
pronalasku novih klijenata, dok najveca vrijednost leZi u postojec¢im klijentima. Jedan
zadovoljan klijent znaci viSe preporuka, veca narudzba, visSe ¢eScih narudzbi i profit
bez troSka privla¢enja novih klijenata. Vecina ljudi to jednostavno ne razumije.
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Modul 8 pokazat ¢e moje najsnaznije koncepte za povecati prodaju bez rizika, bez
dodatnog uloga i ¢esto u vrlo kratko vrijeme.

Modul 8 - Rep™

e Prosvjetljujuéa pri€éa kako sam ulozio 450EUR da privuéem polaznika seminara
od 500EUR i ostvario profit po polazniku od 2050EUR... i ... kako ti moZe$ unovditi
ovaj koncept u svojoj djelatnosti.

e BOMBA! Kako zaraditi viSe novca bez i jedne dodatne kune ulozene u marketing,
nego 3to si ga do sada ostvario sa svim skupim kampanjama do sada. (dan 3)

e Kako ostvariti prednost od preko 2000% u samo 7 dana - Ovaj koncept koristi svih
500 najbogatijih ameri¢kih kompanija, a samo 1% hrvatskih.

e Stari prijatelji- otkrij kako dobiti instantni kredibilitet, prodati kada nitko ne kupuje i
poduplati profit.

e Najprofitabilnija sekretarica u Hrvatskoj i kako potpuno besplatno imati vrhunskog
prodavaca s kim ljudi zele razgovarati.

e 44 rijeci koje ¢e dokazano poduplati odaziv na tvoj oglas. Dan 3.

e Kako (profitabilno!) konkurirati cijenom koju konkurencija neée moéi pratiti.

e 100% legalan i eti€an naéin da se spustisS ispod nabavnih cijena, unistis
konkurenciju i osvoji§ veéinski dio trziSta - (Upozorenje: ovo je potpuno legalno,
no, mozes$ ocekivati dodatne inspekcije jer ¢e se tvoja konkurencija zaklinjati da "tu
nesto smrdi". Naravno, sve Sto ¢e smrdjeti, bit e zastarjelost njihova razmisljanja.

e Kako je Microsoft X-Box sustigao tada nedostiZzni Playstation i kako ti moZe$
istom taktikom dosti¢i do sada nedostizne konkurente.

e 0/100 - najucinkovitija, najlak3a i najprofitabilnija marketindka taktika ikada.

e Ako siu poslu duze od 3 godine ovaj koncept ti u 3 tiedna moZze donijeti dodatnog
profita koliko u prosjeku ostvari$ u 3-5 mjeseci. Bez uloga. Bez rizika. Bez puno truda.
Briljantno!

¢ Analiza koja ¢e ti otkriti to€no Sto trziSte Zeli kupiti... ak i dok ostali "pucaju u
prazno"!

e Marketing Dominika Bjegoviéa na djelu: Kako bez uloga, bez rizika utrostruciti
profit i osvojiti joS veci dio trzista.

e ZaSto dobri de€ki uvijek zavrSe zadnji - Ova "pogresna" dobrota zakida te za
najlaksi profit. Dan 3.

e Kako i koliko éesto komunicirati s klijentima. Komuniciras li prerijetko, ohladit ¢e
se, komuniciras li pre€esto, pocet &e te ignorirati. Moji testovi su otkrili da je ovo
"zlatni interval”.

e Kako uginiti svoje poruke rado €itanima. "Zlatna fuzija" humora, znatizelje,
pohlepe i nade otkrit ¢e ti pobjednic¢ku formulu kako uvuci klijenta u svoj promotivni
materijal. (Instant-dokaz: ako si doSao do ovdje u ovom pismu, koncept djeluje.
Nauci kako ga unov¢iti za svoj uspjeh. Napomena: najbolje djeluje u kombinaciji sa
kvalitetnim proizvodom!)

e Najpreciznijai ujedno najuéinkovitija forma obraéanja postojeéim klijentima
koja povecava tvoje Sanse da ponovo kupe od tebe za 250%.

e Tajna 129 otkriva - "instant uvjerljivost"! - Najlaksi psiholoski fenomen za postici
efekt "zna o ¢emu pri¢a"... i ... "moram ovo kupiti".

e Ako imaS nov€ane probleme i u poslu si preko 2 godine, ovo ti moze dati
besplatnu, gotovo-trenutnu financijsku injekciju. (Dan 3)

e 10% dodatnih klijenata preko noéi - ovo namjerno nisam posebno naglasio zbog
toga Sto je toliko snazno da se Cini nevjerojatno. Zamisli $to 10% dodatnih klijenata
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moze znaciti za tvoje poslovanje... 10% je ogromna brojka za dobiti ih u jednom
danu, nije li? Stoga najbolje da pogledas stranicu 109 sistema Prednost koji ceS
dobiti na seminaru. Ne sloZi$ li se sa mnom da 1) ovo je jedna od najvrednijih,
najsnaznijin i najprofitabilnijih metoda brzog iskoriStavanja postojecih potencijala
poduzeca .... i 2) da je ovo obec¢anje 100% ostvareno pred krajem modula 8...
inzistiram da me zatraZi$ puni i brzi povrat novca. Ovo je brzi, dodatni profit u dzep.

Ovaj modul predstavlja srz mojih koncepata. Samo ovo znanje me je dugo drzalo pri
vrhu svjetskog marketinga. Omogucavalo mi da svaka promocija bude barem
isplativa, ako ne i multimilijunski uspjeh i da profitiram i dok drugi stagniraju. Bez
velikog budzeta. Bez puno rizika. Ovaj modul je dizajniran da ti da prednost. Zamisli
moc¢ da rasprodas sve Sto Zeli$ rasprodati (bilo proizvode ili usluge) unutar svega
nekoliko kratkih tjiedana (ukljuéujuéi i vrijeme potrebno za pripremu). Sto bi ova moé
znacila za tvoje poduzece? Rasprodani kapaciteti iznova i iznova...

TAJNA USPJEHA #9

Uspjesni znaju da je iskustvo vrijedno koliko njegovi dijelovi koji ¢e se mocéi kasnije
iskoristiti. Stara je poslovica "pametni ue na tudim greSkama, budale na svojim".
Mozda malo preZestoko, ali ima istine. Upravo zato, proveo sam godine marljivo
trazeci ljude koji su dospjeli tamo gdje sam ja zelio dospjeti i upijao saznanja do kojih
su dosli svojim umom, iskustvom i greSkama.

Male sitnice su ono Sto €ini veliku razliku. Svaka za sebe djeluje, ali u kombinaciji...
daju ti prednost.

Modul 9 otkriva hrpu tih malih i velikih tajni koje ée te uciniti "starim liscem" jednim od
onih kojima i kada sve uzmu, oni se uzdignu jaci, veci, snazniji.

Modul 9 - Ona uziva prva

Evo zaSto se najsiromasniji i najizmuéeniji poduzetnici svaki dan pitaju "kako
poveeati profit" dok najbogatiji, najuspjesniji i najsretniji znaju tajno pitanje
koje gotovo garantira uspjeh. Dan 3.

NajlakSa promjena razmiSljanja koja te moze dovesti u poziciju nadmoéi na
trzistu.

Poduzetni€ka duznost - Kada i zaSto ne smijes dozvoliti da klijent kupi manje od
tebe i kako to ostvariti.

Cudan (ali uéinkovit) naéin da zgrabi$ trZiste sa proizvodom koji nitko ne Zeli.
Nevjerojatna pri€a o vjerojatno najgenijalnijem poduzetniku koji se doselio u
Ameriku 1960-tih otkriva... 7 rijeci koje su promijenile trziSte ribe zauvijek! Znajuci
Sto sada znam, rado bih mijenjao bilo koju godinu Ekonomskog fakulteta za
nevjerojatnu inspiraciju i umni izazov koji ova genijalna pri¢a potice.

Ovaj koncept nastao je u vjerojatno najkonkurentnijoj industriji... i osigurao
bogatstvo onima koji su ga primijenili. U Hrvatskoj ga koristi McDonald's i tek
nekolicina manjih poduzeca.
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e JoS jedan profitabilni na€in kako iéi "ispod cijene".

¢ Nevjerojatna testirana metoda kako izdié¢i poslovanje iz nule do filmsko-
glamuroznog uspjeha u nekoliko kratkih tjedana - Ova taktika je vrijedna barem
10x cijene ovog sistema. Barem! Iskoristi ju. Klikni ovdje i rezerviraj svoj sistem:
Prednost - 13 nevjerojatnih nacina kako bez novca i bez rizika, iskoriStavajuéi svoj
potencijal i tuda sredstva, osvaijiti trziSte, divlje profitirati i uzivati u Zivotu!

e Najprevideniji izvor novih klijenata u Hrvatskoj - Zbog "mentaliteta stada" hrvatski
poduzetnici isprobavat ¢e sve teSke i neu€inkovite nacine dolaska do novih klijenata,
prije nego pokusaju ovo.

e Trik: Kako do klju€nih ljudi koji su prezauzeti da bi slusali Sto im imas za ponuditi. Uz
ovaj malo znani trik, rado Ce ti dati 45 minuta i viSe direktne pozornosti.

e Kako marketin§ki genij slavi rodendan. Ovo povecéava prodaju za cca 13%.

... i zasSto mobilni operateri i dalje ne "kuze" koncept koji kopiraju sa Zapada.

e Kako broSurama, lecima i katalozima pove¢ati Sansu uspjeha za 139% cCak i ako
se prije nisu isplatili.

e Kako doéi iz pozicije u kojoj jesi do pozicije u kojoj Zeli$ biti - Osnovni koncept
ovog modula. Vrijedan barem 3500EUR. Mana ovog koncepta je Sto je spor.
Prednost je da kontinuirano svaka 3 mjeseca rastes§, bez limita.

e Svrha svakog poslovanja. (Nije profit).

e Tajna naftne mafije: Kako pridobiti hordu uzbudenih sljedbenika ¢ak i ako je tvoje
poduzece inace premalo da privuce tolike mase.

e Br. 1 greSka Svicarskih banaka koja ih je koStala reputacije sigurnih... i koja je
glavni razlog zasto sve viSe upuéenih bjeZi iz Svicarske. Toliko nevina, a ugini$ li ju u
svom poslovanju, unisten si. Na sre¢u, Sansa je manja od 9% da ¢eS ju uciniti - ako si
posten, eti¢an i iskren.

e Br 1. Tajnauspjehai nevjerojatna pri€a kako je Dominik Bjegovié nastao (ne bas
doslovno - perverznjaci jedni!)... i kako ti moze$ lako i brzo na¢i odgovor na svoja
marketinska pitanja!

e Koncept "Keks" otkriva kako najlakSe skuplja roba moZe konkurirati s jeftinijom.
Zapravo dominirati, nadjacati i natprodati jeftiniju.

e Vrijednost svog proizvoda ili usluge najlakSe mozes$ podiéi na ova dva nacina.

¢ Dok se jedni fokusiraju na proizvod i njega prodaju, strateSki poduzetnici znaju da
pravi novac zapravo lezi u ovome.

Uzmi jednu lipu, poduplaj je svakog dana u iduc¢ih 30 dana... i vrijedit ¢e preko
10,700,000kn (ako mi ne vjerujes, uzmi kalkulator i provjeri sam).

Ovdje su ti otkriveni koncepti koji se nadovezuju poput cigle na ciglu, ¢ineci te
¢vrs¢im, eksponencijalno rastu¢im poduzetnikom.

U ¢emu je razlika? Vidis, vecina radi na linearnom rastu... svake godine Zele narasti
recimo 10%... Ja zelim narasti 10% pa 33% pa 99%... itd. To mi omogucuju ovi
koncepti prednosti nad ostalima. Treba mi nesto Sto je djelotvorno i Sto vecéina ne zna
i moci ¢u duplati svoj volumen poslovanja iznova i iznova. Sve je otkriveno u modulu
9 sistema Prednost: 13 nevjerojatnih nacina kako bez novca i bez rizika,
iskoriStavajuci svoj potencijal i tuda sredstva, osvoijiti trziSte, divlje profitirati i uzivati u
Zivotu!

TAJNA USPJEHA #10
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Uspjesni znaju da ne mogu sve sami. Dobrom partnerstvu pridaju podjednaku
vaznost kao i samom poslovanju. Meni je dobro partnerstvo pomoglo lansirati jedan
biznis, a loSe mi je uzelo 3 godine rada na uzaludnom projektu.

Unato€ popularnom vjerovanju, s partnerima mozes pogrijesiti. | to ¢e te kostati.
Upravo zato, vazno je znati kako uc€inkovito i to¢no procijeniti idealne partnere prije
nego krenes u lov na njih. Jos bolje, prije nego upotrijebis ove trikove i navedes njih
da love tebe.

Modul 10 - strateska partnerstva

e 7 nacina kako ostvariti partnerstva s ljudima koji prije nisu imali vremena za
tebe.

e Korak 1 - postavljanje pozornice - prva stvar koju moras napraviti ako Zeli§ desetke
tisuca Eura polu-pasivnog, gotovo-automatskog profita od ostvarenih suradnji. Ovaj
proces moZzes ponavljati koliko Zelis.

e Dalje, dublje, u€inkovitije od poziva na piée - Zelis li se izdignuti iznad onih
nestrateSkih poduzetnika kojima je vrhunac ostvarivanja suradnji poziv na pice...
moras znati ovo i tvoja ucinkovitost ostvarivanja suradnji ¢e se najmanje utrostruditi.

e Kako dobiti 100 000€ vrijedan oglasni prostor, bez da platis kune... korak po
korak... rije€ po rije€. Testirano u Hrvatskoj. Dan 3.

e Ako ima3 dobar proizvod, ne moras biti veliki da bi ga prodao - Evo zasto: ako si
dobar pjevac, ne moras biti nuzno i bogat da bi te netko prepoznao i financirao do
uspjeha. Isto tako, s dobrim proizvodom je lako naéi partnera koji ¢e financirati tvoj
zvjezdano-sjajni uspjeh. Otkrij to¢no kako to ostvariti na 3. danu seminara.

e Kako smanijiti cijenu oglasnog prostora za 5%.. 15%... 27%... 50%... 73%... ili €ak
100%!

e Tajna koju su hrvatski mediji tek nedavno otkrili, a primjenis li je na svoje
poslovanje moze rezultirati sa lakih 25% dodatnog profita.

e Zlatnare€enica koja ée poveéati tvoje Sanse za medijski popust za 350%.

e Tajnaiza teoretski-nevjerojatnog 100%-tnog uspjeha u pregovorima!

e 3kljuéne, a malo znane €injenice koje moras shvatiti prije nego pokuSas
ostvariti suradnju s nekim veé€im od tebe.

e Amaterska greSka koja je koStala najviSe neostvarenih suradnji i kako je lako izbjeci.

e Toénatestirana psiholoSka metoda kako se uSuljati u sugovornikov um poput
Spijuna u neprijateljske odaje.

Prakti¢ne, korak-po-korak primjenjive, a jo$ neupotrijebljene ideje ¢ekaju najbrze
polaznike seminara da ih unovce. | zaista: za neke od polaznika, ovaj seminar ¢e biti
milijun eura vrijedno iskustvo.

e Testirani primjer kako igrom rijeci, marketinskom domisljato3¢u ostvariti profit koji
drugi ne vide.

e Br #1 element koji ti poveéava Sanse za ostvarivanje suradnje za 650%.

¢ NapiSi ovo i unovéi najlaksi nacin za poduplati broj narudzbi.

e Vjerojatno najprevideniji koncept "lista papira" koji €esto znaci 50% viSe ili manje
prodaje.

e Kako brzo i jednostavno iskogiti iz zablokirane poduzetniéke mase i izdiéi se u
TOP 1% najsretnijih, najcjenjenijih i najbogatijin poduzetnika.
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e Pohlepa! Zamka u koju upadaju pohlepni poduzetnici kada potroSe 25% vremena za
samo 5% profita i kako polagano sa 5% vremena ostvariti 25% profita.

e Dominikova tajna formula 30/50/70(+100) otkriva najjednostavniji nacin za ostvariti
uspjesSnu suradnju, skratiti vrijeme pregovora i izvuéi najbolje iz suradnika.

e Tajna ameri€kih predatora: kako poduplati vrijednost svoje ponude, srezati
vrijednost tude i izvuci najbolje iz suradnje.

e Analiza preko 1000 pokuSaja suradnji otkriva:

0 Najvredniju stvar u glavi suparni¢kog pregovaraca koju nikad ne smijes
omalovaziti ( a vecina upravo to prvo umanjuje)

0 Zaista najvredniju stvar koja je daleko podcijenjena u glavi suparni¢kog
pregovaraca... i ... kako ju iskoristiti za najlakSe spustanje cijene koje si ikada
ostvario...

0 Strogo €éuvana tajna o kojoj psiholozi nisu ni razmisljali, a glavni je razlog
odbijanja ponude za suradnju prije nego ju i sasluSaju. Ovo mora$ znati zelis li
biti primljen na svacija vrata.

o Sto toéno prolazi poduzetnicima glavom kada im ponudite suradnju -
Ovo ti daje dugo priZeljkivanu prednost u bilo kojim pregovorima.

e Tipovi suradnje od najlakSeg do najizazovnijeg

e "Sindrom prostitutke" i glavni razlog zbog kojega druga strana nece platiti
dogovoreno. Ovo je izuzetno izrazeno u Hrvatskoj.
Najjednostavniji na€in kako preokrenuti svoj proizvod iz "potencijalnog
dobitka" za klijenta u daleko snazniji, nadmoéniji i napredniji oblik - "siguran
gubitak ako ne kupe" - tajna najuspjesnijih, najbrze rastuc¢ih malih i srednjih tvrtki
napokon razotkrivena.

AKo si u zagusSujuc¢im poslovnim problemima, prodaja ne ide i ma Sto pokuSao nece
krenuti... rieSenje moZze biti jednostavnije nego Sto si mislio. Upitaj se, "tko ima pristup
mom trziStu, a nije moj konkurent" - tko, kada bih mogao birati, bi bio idealan
suradnik... idealan promotor mojih proizvoda. ZapiSi na papir i kreni po principima
navedenim u modulu 10 Prednosti. Nemoj se zacuditi ako konkurencija pozeleni od
bijesa gledajuci te kako si juer bio manji igra¢, a danas oni tebi gledaju u leda.

TAJNA USPJEHA #11

Otvoreni um. Mozes imati sve, ali ako si previSe ukocen da uogis priliku, ostat ¢eS na
mjestu gdje jesi. Nema sigurne stvari u zZivotu, ali postoji kalkulirani rizik. Ne govorim
da sada poc¢nes vjerovati svemu i sva¢emu. Ne, to bi bilo glupo. Ali isto tako, za ime
profita i srece koju ve¢ odavno zasluzujes, ne podignes li svoje samopouzdanije toliko
da se usudi$ ugrabiti i iskoristiti priliku kada ti se u€ini da je pred tobom, bojim se da
¢eS ostati zarobljen na mjestu gdje jesi.

| ako se ovo ne odnosi ha tebe, ako si osoba otvorena uma, onda sada uvida$
predivnu prednost koju imas. Ista prilika mozZe se ukazati tebi i zatvorenoj osobi. Ti
¢es je iskoristiti i profitirati, lansirajuéi se s mjesta gdje jesi na mjesto gdje Zelis biti.
Konzervativna osoba ¢e poceti "ah to je neka prijevara... "nije to za mene"... "fali mi
jos malo poticaja"... "muljaza"...
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Fascinantno, 80% neuspjesnih ljudi je toliko strah pogrijesiti da ne ¢ine nista. Ti ljudi
ne shvacaju da ne €ineci niSta zapravo donose odluku - koja ima posljedice. Ljudi,
konkurencija, trziSte oko tebe trci... ako ti odlu€is od straha stati, pregazit Ce te.

S druge strane, krenes li tr¢ati, Cak i ako ponekad skrene$ u Zbunje, napredovat ¢es.

Tajna je: uspjesni se ne boje pogrijeSiti kada je Sansa za pozitivnim rezultatom
povoljna.

Upravo ova otvorenost uma, meni je donijela neke od najvrednijih koncepata. Njih
sam stavio u Modul 11 - Grand Finale! Unutra ¢es$ naci neke genijalne nacine koji
preispituju svu narodnu mudrost... koji idu dalje i dublje od onoga Sto si i mislio da je
moguce... a koji su opet tako sigurni i pouzdani da te vecina za primjenu nece traziti
niti kune tvoga novca. Gleda...

Modul 11 - Grand finale!

e "Pravilo Divljeg zapada" osigurava da vecéina zapne i ostane prosjeé¢na. Prosje¢an
automobil, prosje€na ljubavnica, prosjean uspjeh... i kako se najlakSe osloboditi
uzdeta i odjahati u slobodu, srec¢u i bogatstvo.

e Br 1 prednost uspjeSnih poduzetnika koji su nadjaéali, nadmudrili i
natperformirali one bogatije, povezanije i obiteljski "predispoziciranije" - Kada
ovo otkrijes, shvatit ¢e$ da su bogati roditelji zapravo prepreka za tvoj uspjeh.

Ideje u modulu 11 nisu samo moje. Rezultat su sistematske, viSegodiSnje krade svih
ideja koje su mi doSle pod ruku, od toga kako banke funkcioniraju, preko toga kako su
izvedene najvece legalne marketinSke prijevare, do tajni uspjeha uspjesnih poduzetnika.
Dobiva$ ekstrakt - najbolje od najboljega.

o Kakve veze stoc€arstvo i balet ima s brzim ostvarivanjem trziSne dominacije i zasto
"ekonomisti" uvijek zavrSe zadniji.

e 0Od 0do 500,000€ u 6 mjeseci - Milijuni mladih diljem svijeta mozgaju kako bez
prebijene pare nesto zaraditi. Iznimno rijetko se nade osoba koja krene od nule i za
Sest mjeseci posjeduje tvrtku vrijednu pola milijuna eura. Pazi, od nule! Bez pomodi
roditelja, prijatelja... Zeli$ li znati kako? Modul 11 (dan 3) otkrit ¢e ti korak po korak.

Vrijednost koncepta: 5000€

e Kako uz malo truda kupiti poduzeée za Okn.

e Kako josS lakSe za 30,000€ otkupiti poduzeée vrijedno 150,000€... bez da ikoga
moli§, posudujes ili varas. 100% legalno i djelotvorno! Klju€ je u tome Sto je toliko
neuobicajeno da se drugi toga jednostavno nisu sjetili. A oni koji jesu... nisu ni sanjali
da ikome kazu o ovoj Zlatnoj koki.

e Primjer: Kako stvoriti novac niotkuda - 250,000€, a u dZzepu imas samo Zvakace
gume i Salabahtere s posljednjeg ispita na faksu. Ova metoda je toliko opasno
ucinkovita da se prodaja ovog modula moZe obustaviti u bilo kojem trenutku. Ne treba
ti iskustvo, reputacija, novac, niti investitor.

e Vjerojatno jedini na€in za uvjeriti konzervativhog bankara da ti posudi 30,000€ -
1,500,000€ ¢ak i ako si toliko nepouzdan da si na bankarskoj crnoj listi. Zapravo...
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e Ova bez-ulizivanja metoda stavlja bankara na tvoju stranu... jer ako te financira,
ostvarit ée posao mjeseca - doslovno! =>> Bez hipoteke svoje imovine i bilo kakve
osim moralne odgovornosti da ¢e$ vratiti kada zaradis.

e "Instant-direktor" koncept otkriva Dominikovu metodu kako pametnim
razmisljanjem (sve otkriveno na 3. Danu seminara) nezaposleni student moze postati
direktorom kompanije, 30%-tnim dioni¢arom i za manje od 5 godina vlasnikom
uspjesnog poduzedéa... i... zasto veé postojeéi poduzetnici mogu jos lakSe unov iti
ovaj koncept.

=>> 10,000,000 eura vrijedan koncept po prvi put otkriven u jednom javno dostupnom
obliku.

Zasto ovo €inim? Zasto ovo dijelim? Je li zbilja ovolika vrijednost podijeljena? Gdje je
kvaka?

VidiS: Nakon godina rada na svojim poslovima, odlu¢io sam postati najplaceniji,
najtrazeniji i naju€inkovitiji marketinski savjetnik u Hrvatskoj. Da bih to u€inio moram
Sokirati vrijednoSéu!

Nije mi cilj zaraditi par milijuna kuna, to mogu uciniti i u¢inio sam u samo 32 sata kada
sam napisao email o svom seminaru Tvornica Novca koji je ujedno hvaljen i kao
"daleko najvredniji internet marketing seminar ikad odrzan na ovim prostorima”,
"genijalan” i "turboucinkovit!".

Nije mi cilj prodati 10,000 primjeraka Sistema. Klijenti pod mojim vodstvom su do
sada prodali preko 223,450 primjeraka svojih edukacijskih materijala (koji, usput, ne
mogu se mijeriti s ogromnom vrijedno3¢u koju dobiva$ u Prednosti!).

Cilj mi je dovesti svoj marketing na iduc¢u razinu, a to ne mogu radec¢i samo na svojim
poslovima - presporo je. Trebaju mi stotine poduzetnika koji ¢e cijeniti moje ideje kako
bih se razvio u jo$ ucinkovitijeg, joS naprednijeg i joS nadmocnijeg marketing gurua s
iskustvom na ovim prostorima.

Zato dijelim deset milijuna eura vrijedan koncept u javnost. Ovo je moja investicija - u
tebe.

e Test: blokira li ti vlastiti um Sansu za uspjeh?

e Kako seiS€upati iz pandzi leSinarskog kredita - najkrvoloénija bi¢a danas nisu
vukovi koji kolju da bi jeli, ve¢ bankari koji uzimaju i kada im ne treba. Umjesto da te
financiraju tako da ti uspijes profitirati i oni uzivati dio tog uspjeha, oni te financiraju da
propadnes i da ti uzmu sve.

Upravo zato moram prekrsiti pravilo gurua i podijeliti s tobom ovu tajnu. Znam da ¢u
neke stru¢njake razbjesniti dijeleci njihove tajne zanata, ali jedna sa¢uvana glava mi
vrijedi vise od 10 razbjesnjelih hijena. Uz ovo ¢e$ u preko 80% slu€ajeva legalno
prisiliti bankara na bolje uvjete kreditiranja. Tako je, ovo je...

Eti€na, legalana ucjena - NajlakSi nacin kako uvjeriti svog bankara za manju kamatu
i bolje uvijete. Snaga ovog koncepta lezi u pohlepi tog krvopije koji se predstavlja kao
tvoj bankar. Priprijetis li mu gubitkom sigurnog bankarskog profita ne snizi li ti kamatu,
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pohlepa ¢e ga prisiliti da zgrabi ono Sto mu ti nudiS. Vjerojatno jedini legalni, profinjeni
put do manje kamate. (dan 3 seminara).

e Kako otkupiti konkurentno poduzeée ispod cijene.

e Upozorenje: Najlaksi nacin kako dominirati, potpuno poniziti i na kraju unistiti svojeg
veceg konkurenta. Dugo sam razmisljao otkriti li ti ovaj koncept. ZloCest je i upitno
etiCan. Odlugio sam ti ga otkriti kako bih te naoruzao - ali za obranu, ne za napad.
Klijenti Dominika Bjegovi¢a moraju imati Prednost i biti spremni da tebi ovo netko ne
ucini prvi. Znaj kako uginiti, kako se zastititi, ali dobro promisli prije nego odlugis to
zaista i uciniti svojoj konkurenciji. Upotreba na vlastitu odgovornost. Potpuno je
legalno i nema lijeka.

e Kako poduzetnik koji shvati ovaj koncept moze profitirati 70,000€ - 1,500,000€
po obavljenom poslu €ineéi staru baku sretnom.

¢ Nakon ovoga niSta nije isto: Tvoj um ¢ée lako i brzo znati smisliti...

... kako zivjeti bez placanja najamnine.

... kako naslijediti bogatstvo ¢ak i ako su vam roditelji siromasni.
... kako postati vlasnikom uspjeSnog poduzecéa bez kune uloga.
... kako nadi ljubav i dobar seks.

... kako Zivjeti slobodno od stresa i poslovnih briga.

e Kako pomoé¢i staromodnim zapni-i-radi izmuéenim poduzetnicima i besplatno
preuzeti njihovo (profitabilno) poduzece - za Cisti profit i obostrano zadovoljstvo.

Ovo je ekstrakt. Najbolje od najboljega skupljeno u 11 godina predanog i fokusiranog
rada na prednosti. VidiS, ja sam poduzetnik koji igra igru - koji zivi ono Sto poucava, a
ne netko tko poucava ono Sto nikada nije isprobao (takvih ima i previse).

Ove koncepte dijelim iz najsebi¢nijeg moguceg razloga - da me prisile na veci,
shazniji rast i daljnju nadmo¢.

Nema niSta humanitarnoga u ovome, osim $to mi u srcu postane toplije kada znam
da sam pomogao kolegi poduzetniku da sa smijeSkom nadmudri neprijatelje svog
bogatstva i uspije u ovako izazovnoj (da ne kazem gadnoj) ekonomiji.

OK, upravo si procitao prili€no potpun opis onoga 5to ¢es$ dobiti u sistemu Prednost: 13
nevjerojatnih nacina kako bez novca i bez rizika, iskoriStavajuci svoj potencijal i tuda
sredstva, osvojiti trziste, divlje profitirati i uzivati u Zivotu!

Na seminar, gdje ¢eS dobiti jedan od prvih primjeraka sistema Prednost se ne mozes prijaviti
jos. Moram se uvjeriti da ¢e ovo moéno oruzje biti u rukama onoga tko ¢e ga znati cijeniti i
kome ¢e najviSe koristiti. Zato sam uveo 4 kvalifikacije koje apsolutno moras zadovoljiti prije
nego mozes rezervirati svoje mjesto u ovom programul.

Zato Sto bez toga, narudzba bi bila bacanje novca kroz prozor, a to ne ide s mojom
reputacijom "generatora profita".

Ako ceS savladati ove koncepte, Prednost, primit ¢e$ u ruke klju€ koji otvara svaki sef koji
poZzeliS... dozvoljavajuéi ti da iz njega izvadis koliko god Zelis ... i ... stvori$ si Zivot kakav
Zelis.

S druge strane, NE svladavanje ovih koncepata, zarobljava te na vise nacina. MozZe te uciniti
podanikom beskonaénog, nikad smanjujuceg fizickog rada koji ograni€ava tvoje prihode i €ini
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novoj konkurenciji, u nemoguénosti da izvede$ "gerilski napad" uspjesno, aliisto i u
nemogucnosti da se natje¢es kunu za kunu s velikim potroSa¢ima tradicionalnog
oglasSavanja. Moze te drzati na-lancu-vezanim za jednu fizi¢ku lokaciju.

Mozes postati dobar u raznim drugim vjeStinama, podrucjima, no bez da se pomaknes i
koraka dalje.

Prednost je najoslabadajucija mo¢ poslovnog ¢ovjeka.

Mozes$ oti€i od apsolutno nicega...
skroz do... vrhunca zivota... tako brzo...
da Ce ti se zavrtjeti u glavi!

Jedan primjer: prije godinu i 9 mjeseci bio sam bez prebijene pare. Sav novac koji
sam imao sam poklonio, §to i nije bilo bas pametno u tom trenutku. U meduvremenu,
¢uo sam od oca da se Sanijin Frlan, financijski guru i uspjesni rijecki poduzetnik (sada
dobar prijatelj) Zeli na¢i sa mnom. KaZe da je ¢uo 0 meni.

Bilo zato Sto mi je besparica suzila izbor zabave na besplatno i prirodno, ili zato Sto
sam htio vidjeti svog prvog fana iz Hrvatske (ujedno i pionira direktnog marketinga u
Hrvatskoj), proSetao sam se do Sanjina.

Pri¢ali smo malo, on mi je rekao Sto radi i otkrio vrijedne koncepte koje koristi u svom
poslovanju a ucinkoviti su u Hrvatskoj. Pokazao mi je svoju reklamu, za koju sam mu
odmah dao par savjeta koji mu mogu poduplati profit, i onda smo napustili garazu
koju je nazivao uredom.

Bio je predivan sun¢ani dan i krenuli smo u obliZnji restoran na otvorenom. Sanijin je
bistar poduzetnik, nesputavan konvencionalnim i nije mu trebalo dugo prije nego je
shvatio da od mene moze izvuci neke vraski profitabilne ideje.

DoSao sam na ideju.

Po prvi puta u Hrvatskoj, odrzat ¢emo seminar gdje ¢éemo pokazati kako uspjeSno
raditi internet marketing. Korak po korak Sto je on radio da opstaje dok su ostali
poduzetnici pokleknuli pred krizom i Sto sam ja radio da me odrzavalo goruée vru¢om
robom u zapadnjackom svijetu internet marketinga.

Seminar smo odlucili nazvati Tvornica novca.

Taj dan bio je povijesni dan hrvatskog internet marketinga.

U iduc¢ih 48 sati sastavio sam reklamu za seminar. Web stranica je bila gotova. Sada
je slijedio najbitniji dio... kako do Klijenata.
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Napisao sam 4 povijesna emaila koji su unutar 32 sata donijeli preko milijun kuna u
narudzbama - dvojici nadobudnih frendova koji prije samo 48 sati nisu niti imali
proizvod, niti smo koristili ured (ja sam sastavio reklamu u svom stanu, a Sanjin je
organizirao sve u svom)... a u 32 sata dosli su od nule do milijuna. Bez uloga.

Usput, to je 250,000kn po napisanom emailu. Reci mi iskreno... misli$ li da postoji itko
na ovom kontinentu tko te mozZe nauditi ovo sastaviti osim MENE?

Ne postoji. Nitko. Zato sam odlucio...

Otkrit €u sve svoje tajne prva 182
hrvatska poduzetnika koji imaju
hrabrosti postati iznimno bogati

Rezervirao sam najvecu kongresnu dvoranu u kojoj mozemo raditi kao ljudi. Nakon
Sto su mi pokusali uvaliti pri€u o viSe stotina ljudi kapacitetu, postavio sam nekoliko
zahtjeva...

1. Rekao sam da Zelim da bude razredna postava, dakle, svi da imaju stol ispred
sebe, a ne da moraju drzati biljeZnice na nogama.

2. Zelim da bude komotno, tako da mi smanje tu "marketindku" brojku 200 na stvarni
broj ljudi koji mogu biti u prostoriji bez da dijele stolicu ili da trée uhvatiti mjesto.

3. Zelim bogati ru¢ak. Ne¢u promotivna napuhavanja i onda da mi polaznici budu
gladni. Moji Klijenti zasluZuju najbolje. Kada je Zeludac sit bolje se upijaju nove
ideje. Pored ru¢ka ponudili su mi i neke keksiée i gluposti... i to sam uzeo - dobro
dode u pauzama.

Nakon toga, dosli smo na broj 182.

Toliko ljudi mozemo smijestiti u prostoriju, nahraniti i pruziti uvjete potrebne za rast.
Poznanici su mi rekli da ¢u vas razmaziti. Ti isti polaznici nikada nisu postigli niSta
vrednije u zivotu i shvatili da

Ako zeliS najbolje, moras zahtijevati najbolje!

Ali molim te, nemoj se osjeéati pod pritiskom da rezervira$ svoje mjesto na seminaru
odmah, samo zato Sto imamo 182 slobodna mjesta, Iskreno, bit ¢e nacina da i ti
naucis ove koncepte, ¢ak i ako budeS morao sacekati mjesec-dva da izdam dvd-ove
sa seminara (koji ¢e biti vjerojatno po istoj cijeni po kojoj ti dobivas sada i iskustvo
uzivo sa besplatnom klopom). To je zato Sto ne Zelim okinuti brzi val masovnih
"pani¢nih narudzbi" od mnoStva ljudi, koji bi neizbjeZno bili manje-nego-kvalificirani
kandidati.

Ovo je moje Zivotno djelo. Ne Zelim ga u rukama bilo koga (za trenutak otkrit ¢u ti 4
kriticne kvalifikacije koje mora$ zadovoljiti da bi smio narudgiti).
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Vidi, kombinirana vrijednost svih koncepata otkrivenih u sistemu znac¢ajno prelazi
15,000,000€. To je 15 milijuna. U sistemu nalaze se koncepti otkriveni kao stroga
tajna, koncepti najbogatijin (iznimno tesko dostupnih) poduzetnika, ljubomorno Cuvani
koncepti bogatih multi-nacionalnih kompanija... djelotvorni i u hrvatskoj testirani
koncepti malih poduzetnika... tajne uspjesnih promocija od najboljih svjetskih pisaca
reklama... 15,000,000€ je malo za ovo dano u Prednosti $to éemo proéi na seminaru.

U proteklih 11 godina, ja sam uloZio preko 140,000€ kako bih doSao do ovih
koncepata. Sto u zamjeni, to u gotovini, $to u radu (nekada sam znao mjenjati tisuée
eura vrijednosti mojih usluga samo kako bih otkrio koncept koji ¢e mi dati dodatnu
Prednost u buduénosti).

Fer bi bilo naplatiti ih i viSe od 140,000€ u obliku u kojem se nalaze u sistemu, zato
Sto mi je uzelo 11 godina da ih pribavim, testiram i unaprijedim. | to nesto vrijedi.

No, znam da je malo fanatika poput mene koji bi odmah izdvojili 200,000€ za ovakav
dragulj, pa sam oformio cijene po kojima bi ovi moduli lako isli i bili prava prilika za
svakog poduzetnika koji zeli uspjeti.

Ovo su prodajne cijene koje sam definirao kao trziStu prihvatljive za pojedine module:

Modul 1 - DeSifrirani kdd uspjeha - 211kn

Modul 2 - Kako si osigurati (ne)pravednu prednost u svakoj komunikaciji - 2,511kn
Modul 3 - Iskoristi svoje vrijeme - 255kn

Modul 4 - Sto vas nikada nece nauditi na fakultetu - 1,999kn

Modul 5 - Neunistivi marketing plan - 3,053kn

Modul 6 - Kako stvoriti promociju koja ¢e te uciniti bogatim - 19,800kn

Modul 7 - "Niti jedan ratni plan ne prezivi prvi kontakt s neprijateljem" - definiranje
ubojite strategije prilagodljive turbuletntnom poslovnom okruzenju - 14,500kn
Modul 8 - Rep™ - 25,999kn

Modul 9 - Ona uziva prva - Kako doéi iz pozicije u kojoj jesi u poziciju u kojoj Zeli$ biti
- 25,200kn

Modul 10 - StrateSka partnerstva - 52,515kn

Modul 11 - Grand finale - Izbaci te leSeve iz ormara - kako bez novca otkupiti tude
resurse ili ¢ak i cijelu kompaniju? ... Pa makar ona bila konkurentna - 100,000kn

Ukupna cijena = 246,043.00kn

Pri ovoj cijeni mogao bih prodati 10ak sistema i zbilja dati prednost nekoalicini
kompanija. No problem je, Sto ¢u onda dati Prednost onima kojima to najmanje treba
- ve€ uspjesnima.

Zelim stvoriti novu generaciju uspjesnih poduzetnika, milijunasa iz kuhinje ili garaze,

nevjerojatnih preokreta iz dugovanja do financijski slobodnih zadovoljnih poduzetnika,
iz sanjara do bogataSa.
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Zato, moram zanemariti svoj poslovni plan i u€initi sa ovim zivotnim djelom 11 godina
razvijanom bebom nesto plemenito, nesto vrednije od novca, uciniti ju dostupno
onima koji ¢e ju cijeniti, upotrijebiti i hvaliti - malim i srednjim poduzetnicima.

Znam da veliki ne¢e moci odoljeti ne doCepati se sistema i ne¢u im niti braniti. Postoji
razlog zasto su veliki veliki. UoCavate li i grabite li svaku priliku koju vam Zzivot pruZi,
ostvarit ¢ete Sto god Zelite.

Cijena sistema bit ¢e svakom ozbiljnom poduzetniku priustivih 14,999kn;11,999kn.
4,997kn + pdv za sve module sistema Prednost.

DOPUNA: Za prvu pilot grupu, cijena je samo 2700kn + pdv.

Zbog moje promocije, sada mozes za istu cijenu pored jednog od prvih primjeraka
Prednosti dobiti i 3 dana mog seminara u Svibnju gdje ¢u u detalje otkriti tajne iza
sistema Prednost, tri ru¢ka sa kolegama poduzetnicima, dva 90-minutna
telekonferencijska konzultacijska poziva svaka 3 mjeseca da se uvjerim da zaista i
napredujes i profitiras (vrijednost barem 997kn svaki).

A sada kvaka... prije nego naruciS, mora$ zadovoljiti 4 kriterija da se uvjerim da ce

ovo biti profitabilno iskustvo za tebe, a za mene uzitak i zadovoljstvo Sto dijelim
dragulje s ljudima koji su ih dostojni.

4 Kkriterija koje moras zadovoljiti

1. Moras biti spreman uloziti u sebe. Sistem Dominika Bjegovi¢a Prednost koSta
4,997kn + pdv. (DOPUNA: samo 2700kn + PDV ako se registriras sada)

Ovaj sistem nije za svakoga. Rezultat je 11 godiSnjeg marketing istrazivanja, 6
godina pripremanja. Ovo je za ozbiljne igrace koji su uspjeli ili koji zele
glamurozno uspjeti.

Ne Zelim naslijediti nicije financijske probleme, tako da, ako mora$S prodati
prvorodenog sina da bi si priustio prisustvovanje na ovom seminarul... ili... podiéi
kredit, molio bih da se ne prijavljujes.

2. Moras €éuvati ovo Sto nauéisS samo-za-svoje-0€i povjerljivim. Ovo su
prevrijedne informacije za mase. Vec riskiram dajuci sistem javno u optjecaj.
Oslanjam se na tvoj integritet da ¢e$ sistem zadrzati za sebe i iskoristiti ga za
etiCno stjecanje osobnog bogatstva.

3. Nisi konzervativan. Dva su razloga zasto je ovaj uvjet bitan. Prvi, konzervativni
ljudi nemaju "muda" da krenu svojim putem i unov€e poslovnu priliku u cijelosti. A,
meni je, naravno, cilj da studenti Dominika Bjegovi¢a budu u eliti 10% ili 1%
najbogatijih, najcjenjenijih i najzadovoljnijih hrvatskih poduzetnika.

Drugi razlog je 5to ja nec¢u glumiti neSto Sto nisam. A najviSe od svega hisam
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muljator. A muljatori su ti koji se moraju fino "skockati" i skrivati iza politi¢ki-
korektnih fraza. Moj sistem je pisan drsko-jasnim rje€nikom. Ne Stedeci nikoga,
otkriva brutalnu istinu - i prilike i izazove. ReCeno je ono Sto je vazno da znas da
bi doSao do masovnog poslovnog uspjeha - bez obzira Sto ¢e naljutiti neke
(posebno tzv. "eksperte" koji nikada nista nisu sami stvorili).

Isto tako, stilski je vrlo neuredno. Vjerojatno najskuplji lektor u Hrvatskoj je prosao
kroz Sistem €ak 3 puta, no tek 20-ak posto njegovih promjena sam prihvatio...
zato Sto ti... Zelim sistem napraviti Sto blizim, ne mareéi za gramati¢ku ispravnost.
Na primjer... ako si ti u glavi kazes "avion" kada zamisljas onu veliku metalnu
pticu koja zrakom prevozi putnike, a gramaticki ispravno je reci "zrakoplov", ja

ostajem pri avionu. Ovo je za radne ljude. Ovo nije za nagradu iz beletristike.

Isto se odnosi i na dogadaj uzivo. Nisam profesionalni govornik i necu se
pretvarati da jesam. Zamuckujem dok trazim najbolje nacine da ti predstavim neki
vrijedan koncept. Brutalno iskreno i otvoreno se ponaSam spram svojih klijenata
(to si i ti kada dodeS na seminar), govoreéi o njihovoj ideji, poslovanju ono 3to
mislim da je najprofitabilnije, najvaznije - a ne ono $to je politi¢ki korektno, lijepo
upakirano... ili... Sto oni Zele €uti. Netko bi se mogao uvrijediti. Zato, ne dolazi, ako
mi ne daje$ dozvolu da te vrijedam kada mislim da je to za tvoje dobro i profit.

Znaci, slazes se da mi dozvoljavas gramaticke i stilske greske... politi¢ki
nekorektno ponasanje i drsko-iskren osvrt na poslovnu stvarnost danas u
Hrvatskoj Sto te moZe najlakSe katapultirati medu uspjeh i prosperitet.

4. Plaéanje je unaprijed, u cijelosti. Cijelu karijeru, cijelo moje poslovanje se
svodilo na jednostavnost. Sto manje komplikacija i 5to viSe rezultata. Isto to Zelim
i od klijenata - da mi omoguce da im dam viSe. Ako moram provesti dane
sredujuéi papirologiju, nemogu te iste dane provesti gledajuci tvoje poslovanije i
pronalazeci nacine na koje ti mogu udvostrugiti ili upeterostrugiti novac koji sada
spremas u dzep.

| priznajem, kada se radi o papirologiji - lijen sam. ViSe novca mi ne treba za zivot.
UZivam stvarajuci uspjeh. Na tom putu jedino ne volim birokraciju. Ako me moze$
razumijeti, izvrsno. Ako ti je mozak okamenio pod motom "za pare se treba i
pomuciti" - nisi moj ciljani klijent. Moji koncepti su prije svega lagani i profitabilni.
Ako nisi spreman doci otvorenog uma da i ti naucis lagani nacin poslovanja, pre
glupa si osoba za mene da bismo suradivali.

Ako zadovoljavas$ ova Cetiri kriterija, Cestitam! Ti si jedan od onih koje zelim da
unovEée ove vremenski-dokazane marketinske koncepte za svoj prosperitet i
financijski uspjeh. Klikni ovdje da rezerviraS svoje mjesto ha seminaru odmah.

(ako ti se narudzbenica ne otvara, utipkaj direktno u svoj internet preglednik:
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| joS nesto... ako si bio skepti€¢an u vezi ovog sistema, bio si s pravom skepti¢an. Ovo
pismo imalo je jednu zajedniCku tocku sa onim muljazama gdje je puno slatke price, a
malo djela. Upravo zato, sada mozes staviti tu skepti¢nost iza sebe zato 5to ja
stavljam novac-gdje-su-mi-usta i dam ti 100%-tnu, bezuvjetnu garanciju povrata
novca u slucaju da ovo nije najvredniji marketing sistem s kojim si se ikada susreo.

100%b6-tna bezuvjetna garancija
besplatnog rucka i prvog dana bez rizikal!

"Ne riskira$ niSta kada se prijavljuje$ zato Sto je seminar i sistem Prednost
vredniji barem 50 puta tvog uloga - ili najmanje 249,850.00kn. | ti ée$ biti jedini
tko €e to prosuditi. Ako se u bilo koje doba prvog danaili do podneva drugog

dana seminara, ne slozi§ da €e principi navedeni ondje otkriveni biti vrijedni
barem 249,850.00kn u toku tvoje karijere, samo mi se javi i vrati materijale za

potpuni povrat novca. Ne riskiras apsolutno nista.

Tako je, to znadi da je ru¢ak bio na meni i da skroz do polovice seminara mozes reci
je li to za tebe ili nije. Zapravo... inzistiram da me traZi$ povrat novca i da se
rastanemo kao prijatelji ako ve¢ do polovice drugog dana ne vidis barem
249,850.00kn vrijednosti Dominik Bjegovi¢ iskustva.

Klikni ovdje i rezerviraj svoje mjesto na seminaru u svibnju i sistem: Prednost odmah.

Iznenadenje bonus koji je prevrijedan da ga
navedem javno!

Takoder imam za tebe u svom laboratoriju poseban bonus na kojemu sada radim,
koji je toliko snaZzan da ga ne mogu navesti u javnosti, zato Sto ¢e isti koncept
instantno proizvesti inferiorne imitacije na internetu... i... neéu dozvoliti nikome da
ukrade meni i tebi oluju koju ¢emo prouzrociti ovime.

Sve Sto mogu reéi je da ¢e ovaj bonus mog vjernog Citatelja i do 60% lakSe i brze
ubaciti u elitni krug najcjenjenijih... najuspjesnijih... i... najzadovoljnijih poduzetnika.
Toliko je snaZan da ¢u ga staviti pred sami kraj sistema, kako ga povr3ni letimicni
Citatelj ne bi ni pronasao. Ovoliko je vrijedan i privilegiran da Zelim pravu ekipu koja
¢e ga unovciti.

Ovaj bonus, da sada opiSem, barem 30% kupaca sistema bi mi odmabh platilo
10,000kn da ga se dograbe. | to ne trajno, ve¢ na samo 10 mjeseci.

Klikni ovdje da osiguras svoje mjesto na seminaru u Svibnju i primjerak sistema
Prednost odmah.
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Pored ovoga, stvari postaju joS bolje! Kada narucis dobit ¢es i:

Besplatni Bonus #1

""Kako postaviti automatizirani biznis sa
nezaustavljivim prihodom™

Ako postoji jedna osoba koja ti u Hrvatskoj moze pokazati kako internet uposliti da
pomaze tvom postojeéem biznisu u obliku najjeftinijeg izvora novih klijenata...
potpuno ili 90% na autopilotu... onda sam to JA.

Ne postoji jedna osoba u Hrvatskoj koja zna internet marketing bolje od MENE. Ne
postoji hrvatski internet "guru” koji nije potrazio moje konzultacije ili savijet (ili je
polaznik mog seminara). 11 godina profitirao sam u ultrakonkurentnom
zapadnjackom svijetu internet marketinga gdje sam postao guru gurua - tajno oruzje
top internet marketera, glavni "strateg iza pozornice" kod multimilijunskih promocija.
Zapadnjacki internet marketeri su osobe koje mogu imati koga god Zele i svejedno
biraju mene. Valjda postoji neki razlog.

Nije Sto sam jeftin, jer 15,000€ po pismu nije malo ni u ¢ijoj racunici.

Nije niti zato Sto sam pristupacan, jer nekad moraju biti i do Sest mjeseci na listi
¢ekanja prije nego ih mogu uzeti za par sati konzultacija.

Uzimaju me zato Sto ZNAM ono Sto je kriti€no za njihov uspjeh - kako napraviti
uspjeSnu promociju na internetu - Sto djeluje, a Sto su skupe gluposti.

No, to je strani svijet... pogledajmo $to kazu neki od polaznika mog internet marketing
seminara - u Hrvatskoj!...

"6 godina sam u poslu. Dominik mi je napravio promociju koja je donijela 4 puta viSe
narudzbi nego
Sto mi je najbolja promocija do sada donosila." - Marko Kovacevic

"...Na svakih soma kuna uloZenih, upam 15 somova van" Pavi¢ Vlado

"Dominik je BR 1 marketin3ki genij kojeg je Europa ikada imala" - Alex Brezowsky,
najpopularniji (i najveci) Meksicki internet poduzetnik.

"Kako sam bio GLUP... da nisam vidio profit koji mi je stajao pred nosom. Dominik,
skidam kapu" - Ivan Ribar

"oCekujemo povecanje prihoda nakon primjene novih znanja za 20%" Biserka,
Croatia Express

Klikni ovdje da rezerviraS svoje mjesto na seminaru odmah.
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Dobivao sam emailove zahvale brojnih polaznika koji su uspjeli postaviti svoj biznis
na internetu... uklju€ujudi i...

... Jednu gospodu koja je u svega 11 dana nakon seminara pocela uspjesno prodavati
podno grijanje putem interneta.

... jednog mladi¢a koji je financijske usluge uspjesno oglasio.

... jednog vlasnika mjenjacnice koji je svoj posao ucetverostrugio putem interneta.

Upravo to znanje o internetu, kao i razbijene mitove skupog i neu€inkovitog
oglasavanija, stavio sam u ovaj bonus modul o internet oglaSavaniju.

Evo Sto ¢eS otkriti unutra:

e Kako postaviti 100% automatizirani sistem koji ti 24-sata-na-dan vjerno i
marljivo nalazi kupce pune gotovine... bez tvoje intervencije.

e Dominikov 200,000 posijetitelja na mjesec projekt i jos uvijek profitabilna tajna
zarade na internetu.

e Tajna drzavnih certifikata - Korak po korak primjer kako sam unov¢io rupu u
ameri¢kom sistemu trgovanja drzavnim certifikatima. (NazZalost, ne djeluje u
Hrvatskoj!)... i kako istim postupkom mozes uspjesno lansirati bilo koji biznis na
internetu.

o Pretraziva€i - Sto djeluje i vrijedi, a $to su marketinSka prenapuhivanja.

o Kako zaposliti SEO struénjake za samo 1250, 1500 ili 1700kn mjeseéno da rade
8h na dan, 5 dana u tjednu promovirajuéi tvoju stranicu - Preskoci 3 godine mojih
skupih pokusSaja i pogreSaka i uroni u dragulje - to€an princip i adrese gdje mozes
naci stru¢njake ispod cijene.

e Najlaksi naéin (ultraprofitabilan u Hrvatskoj!) da dovedes$ 1,000 potencijalnih
klijenata na svoje stranice za manje od 1,500kn - Toliko brzo da u manje od 6 sati
moze biti aktivirano.

e 99.3% hrvatskih internet oglaSiva€a plac¢a previSe, a ti? Banneri, linkovi,
popupovi, katalozi... saznaj istinu o zastarjelim metodama oglaSavanja i koje su i
danas ucinkovite. Upozorenje: Nemoj platiti oglaSavanje na internetu prije nego
proéitas ovo!

¢ Rijeé¢-po-rije¢ obrasci koje mozes legalno ukrasti za besplatno oglaSavanje.

e Ako siu poslu s prosjeénom prodajom od viSe od 1000kn po transakciji - ovo je
vjerojatno najjeftiniji nacin do novih klijenata.

¢ Prednost od 100,000kn koju moze$ unov¢iti kada se Zeli§ pozicionirati kao #1 resurs
na trzistu.

Internet je medij koji ne mozes ignorirati. Ali, ne mozes niti bacati novac u vjetar
slusajuci eksperte koji imaju mozda 2-3 mjeseca viSe internet marketing iskustva od
tebe navodedi te na skupe gredke i "investicije" koje ne djeluju.

Internet iskoristi kao dodatno gorivo za svoj postojeci biznis. Vecina €ini gresku i
postavi stranicu koja govori i hvali kompaniju - GRESKA! Umjesto toga, postavi web
stranicu koja prodaje za tebe. Unov¢i potencijal interneta, tog 24-sata-na-dan budnog
prodavaca koji je sposobniji od samo hvaliti tvoj logotip - sposoban da ti dovede
novog kupca, klijenta.

U ovom bonus modulu otkrio sam kako mudro izbjeci skupe greSke i do¢i do meda -
precizne i u€inkovite metode oglaSavanja na internetu.
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Jos nesto! Struéni govor srezao sam na nulu - objasnio samo ono 5to mora$ znati.
Idem s pretpostavkom da od nule kreces s internet marketingom, tako da mozes lako
slijediti ove koncepte. Plus... otkrio sam najjeftiniji trik uz koji ¢e drugi odraditi tehnicki
posao za tebe.

Klikni ovdje da budeS jedan od 182 koji ¢e prvi otkriti profitabilne tajne Prednosti u
svibnju.

Besplatni bonus #2

""'Sto sam naucio od najbogatijeg ¢ovjeka
koji je ikada hodao zemljom™

Moja tajna je u tome Sto sam uvijek ucio od najboljih. Ja nisam genijalan unato¢ tome
Sto mi mnogi govore da jesam. Ja sam samo ¢ovjek s ogromnom Zeljom da dobije
poslovnu prednost. Na tom putu, saznao sam tko je najbogatiji Covjek koji je ikada
Zivio na Zemlji i analizirao njegove poteze ne bih li otkrio mudrost koja ¢e mi dati
prednost.

Evo Sto ¢eS otkriti u ovom bonus modulu...

e 3 glavna savjeta najbogatijeg €ovjeka koji je ikada hodao zemljom - 13 puta
bogatiji nego Bill Gates, Warren Buffet i Roman Abramovi¢ — ZAJEDNO!)

e #1 najjaéi izvor vlastitog motiva i energije.

¢ #1 nacin kako motivirati drugoga - zasluzan za nevjerojatna izlje¢enja neizlje€ivih
bolesti i postignuca.

e #1 najrazornija stvar za tvoj odnos s drugom osobom.

e Ako ti za ostvarivanje nekog cilja trebaju tri godine, uz pomoé ovog savjeta
mo¢i éeS ga ostvariti u svega tri mjeseca - Niti jedan predsjednik nije pobijedio na
izborima, a da nije slijedio ovaj savjet.

e Kljué do "uniStenja" i glavni razlog zaSto pametne, sposobne i marljive osobe ne
uspiju u svojim naumima. (Ideja: MoZe biti obitelj, moZe biti ljubavnik/ca, ali i ne
mora.) Otkrijte u Bonus 2 modulu.

o " nas Cisti od stresa”

e "Pad i sramota dosti¢i ¢e onoga tko

e Univerzalni klju€ koji €e ti otvoriti sva vrata ovog svijeta... i sef od banke... i
luksuznog automobila... i svih ovih velikih i malih stvari koje zaista Zelis.

e Kralj ameriékog TV oglaSavanja pridaje zasluge svog iznimnog uspjeha i prelaska
od potpunog gubitnika... do multimilijunasa isklju¢ivo ovim savjetima.

... hjegov Skolski kolega Steven Spielberg, analizirajuéi svoj uspjeh, zakljucio je da
mu je ovaj savjet zasluZan za vecinski uspjeh u Zivotu.

e Sto sam nauéio od vodeéeg ameriékog poslovnog psihologa, a vazno je za tvoj
prelazak iz "zone komfora" u "zonu uspjeha”.

e Ako si gledao dokumentarac "Tajna (The Secret)" ili si €itao Teslinu, Da
Vincijevu, Einsteinovu... analizu uspjeha, izostavljeno je najbitnije - kako to
primijeniti za sebe. Razvij ovo i 85% si do sreée i napokon... uspjeha.
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e Teorija konjske utrke otkriva najlaksi na¢in do glamuroznog povecanja profita.

Klikni ovdje da rezervirasS svoje mjesto na seminaru u svibnju i jednu od prvih kopija
sistema Prednost odmabh.

Detalji — gdje, kada, kako?
Datum: 20.,21.i22.5.2011.u 12h
Trajanje — cijeli dan, svaki dan
ZavrSetak: Nedjelja, 22.5.u 17 h
Lokacija: Zagreb, hotel Aristos (Dugopolje)

(sve precizne detalje dobit ¢eS nakon narudzbe)

Pozivam te da ispuni$ narudzbenicu sada na www.prednost.com/prijava/i.html

Ako Zeli$ biti jedan od prvih 182 polaznika ovog strogo povijerljivog programa...
potpuno zasti¢en jednoipoldnevnom 100%-tnom garancijom povrata novca... i
ispunjavas 4 kriterija navedena gore... samo ispuni narudzbenicu na
www.prednost.com/prijava/i.html

Molim te, budi uvjeren da necu otkriti ovo potpuno blago tajni gradenja bogatstva,
povecanja prodaje i osvajanja trzista u bilo kakvom jeftinom masovno-pristupacnom
pristupu... tipa da prodam cijeli sistem za 99kn ili 299kn. li... da ovaj sistem dam kao
bonus uz neki jeftini proizvod - ni u ludilu!

...Ili da ¢éu na bilo koji na¢in umanijiti vrijednost investicije koju ¢es uloZziti u sebe. Ovo
raznoliko blago marketinskih tajni - krema viSe od 13,250 sati provedenih u 11 godina
znanstvenog predanog testiranja vlastitim novcem, preko 140,000€ ulozenih u
osobnu edukaciju (ne raéunajuci skupe marketinske greSke koje sam ¢inio)...
rezultirale su 15,000,000€ vrijednim znanjem koje ¢e biti rezervirano onima koji
prepoznaju iznimnu vrijednost ovog znanja - znanja kako prodati sa maksimalnom
shagom, na maksimalno iskoristivi nacin koristeci koncepte testirane u Hrvatskoj.

Ako znas$ vrijednost ovog znanja, pozivam te da uzmes trenutak, ispunis formular
ispod i pridruzi$ se svojim kolegama poduzetnic¢kim zvijezdama, superzvijezdama i
buduc¢im zvijezdama koji ¢e se izdvajati kao elitha skupina na nasem trzistu zato Sto
posjeduju jedinstveno snaZne tajne Prednosti Dominika Bjegoviéa.

Za rezervaciju svog mjesta na seminaru u svibnju i iskustvo marketinga Dominika
Bjegovi¢a, molim te ispuni obrazac na www.prednost.com/prijava/i.html.

Cini li ti se 4997Zka 2700 kn kao puno novca? Nadam se, jer...

Puno je ljudi za koje ne zelim da se
doc€epaju sistema Prednost!
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Da ti ispric¢am pricu koja e ti objasniti $to mislim.

Pred oko 5 godina, nazvala me jedna rijeCka gradevinska firma ako im mogu pomo¢i
prodavati bazene. U to vrijeme, oni su znali da im svaki prodani bazen znaci puno
novca. | to mislim puno (desetke tisu¢a eura). Znali su isto da od 10 potencijalnih
klijenata, 8 ¢e zavrsiti kupujuci bazen. Po meni, to je bila loSe izraCunata glupost, ali
ok, vjerovao sam im da ¢e barem jedan od deset postati klijent.

Onda, pitao sam ih: "Pa koliko ljudi sada dovodite u svoje prezentacijske dvorane?"
Rekli su mi "paa... oko 50ak na godinu". "Koliko imate dodatnog kapaciteta?" pitao
sam ih, da vidim koliko se mogu Siriti... na Sto su mi rekli drugu glupost... "koliko god
treba".

Kako je ovo ugledna, dosta poStena firma, odlu¢io sam im pomoci. S njihovom
upravom identificirao sam kako logi¢no, bez rizika i sa svega par tisu¢a kuna uloga
mogu dovesti u svoje prezentacijske dvorane 2,500 ciljanih, zainteresiranih
potencijalnih klijenata, eti¢no i legalno kraduéi posao svim hrvatskim graditeljima
bazena.

Bili su oduSevljeni.

Tri jedna potom, zvoni meni telefon: "Dominik, imas li ideju kako bismo mogli
povecati prodaju crepova?" pitali su me. Pitam ja: "Kako je proSla ona ideja, kako
napreduje prodaja bazena?"

Kazali su da je nisu uopce testirali. Ali mislili su da je "zabavno" pri¢ati s kreativnim
genijem poput mene i da bi htjeli sada ¢uti jo§ mojih "uboijitih” ideja kako da prodaju
crepove.

Bio sam bijesan. Izvrijedao sam ih najviSe §to sam mogao. Spustio sam sluSalicu i
odlucio viSe nikada ne primiti njihov poziv. Znas, das nekom ¢ovjeku zbilja dobru
ideju, ideju koja im moZze rijeSiti veliki poslovni problem... i onda... oni joj ne daju niti
priliku... to... to me zbilja razljuti. Otkrio sam neke stvari u vezi sebe u proteklih par
godina, jedna od tih spoznaja je da... gorim od Zelje da budem zbilja dobar ugitelj!

Bog zna koliko je ljudi ve¢ bogato zbog onog Sto sam ih ja naucio. Primio sam 100+
pisama zahvale i cijenjenja onog Sto sam ih naucio. Ali joS uvijek me pogodi, zbilja

pogodi, kada nemogu "doprijeti" do nekoga.

Poput svih briznih ucitelja, ja sam emocionalan u vezi svojih "studenata”. Volim kada
uspiju. Volim kada me nadmasSe.

Ali znas Sto, vec¢ par godina imam sljedbenike... ljude koji su na skoro svakom mom
seminaru, procitaju svaku rije¢ koju napisem, kupe svaki proizvod koji izdam... i...

I dalje ne €ine nista!

www.prednost.com/prijava/i.html




ViSe me ne zanimaju ti ljudi. Osjeéam da je ovo Sto imam za pouciti neprocjen;jivo...
i... viSe ne Zelim bacati bisere pred svinje!

Ako si tek ponesto zainteresiran za ovaj sistem, NE zelim te na seminaru. Vidis,
vecina ljudi ima Zivot koji se svodi na prezivljavanje i puki opstanak.

Ali ja ljudima dajem informaciju i mudrost koja im treba da vode Zivot strasti i moci.
Mnogi ljudi su iskoristili Sto sam ih naucio da Zive izvrsne Zivote!

Ostali, koje sam naucio iste ove stvari, nisu napredovali uopce. To me je prije
rastuZivalo. Sada me to ljuti. Sto se mene tie, ako Zivi§ u Hrvatskoij... i ... dobijes
priliku uciti od ¢ovjeka poput MENE... i ... ako ne iskoristiS prednost te situacije...

Ti ne zasluzujes zauzimati
prostor na ovom planetu!

Mislim to. Iseli se iz drzave i otidi negdje u Juznu Koreju gdje ¢e drugi misliti za tebe.
Otidi i napravi prostora nekom drugom...

Nekome tko cijeni priliku
zivljenja zbilja dobrog zivotal!

Ucinit ¢eS svima uslugu.

Za dobre stvari u Zivotu,

Dominik Bjegovi¢

P.S. Ako ne iskoristi§ ove dokazano ucinkovite marketinSke koncepte, varas samog
sebe. Na kraju krajeva, nastavit ¢eS poslovati, obveze ¢e nastaviti pristizati... i dalje
Ce ti trebati novi klijenti. Zato, rezerviraj svoje mjesto na seminaru u svibnju odmah
(otidi na www.prednost.com/prijava/i.html) i primjeti na svojoj koZi kakav je osjecaj
imati pouzdani izvor novih klijenata i masovnog profita.

P.P.S. Zapamti, rizik je na meni. Bilo bi nepoSteno da je drukéije. Ja sam 11 godina
istrazivao i Sest godina pripremao ovaj sistem. Ja sam taj koji zna njegovu ubojitu
profitabilnost. Stoga, rezerviraj svoje mjesto odmah bez rizika i ako zbog bilo kojeg
razloga (ili bez razloga) ne bude$ zadovoljan, samo mi do 12 sati drugog dana, u
pauzi pridi za brzi i potpuni povrat novca. Ovaj sistem djeluje!

www.prednost.com/prijava/i.html




P.P.P.S. Evo samo mali primjer nevjerojatnih i stvarnih zivotnih pri¢a ljudi koji su
primijenili moje koncepte (samo dio od onoga Sto Cu tebi otkriti na seminaru)...

"Poslovni sam covjek iz Rijeke, imam 2 firme i par probnih projekata, moZda si ¢uo za
nas... Divim se kako si otkrio fenomenalne stvari o internet marketingu" Edi Filipovic,
dipl.ing

"Siguran sam da ¢e poslovanje narasti 500% ako ne i vise" - Igor

"Hej, 35 novih klijenata u 30 dana - bez tebe ne bi uspjeli! Hvala ti!" - Anita Krs

"Dominik je neformalan, opusten, a o poslovanju viSe zna nego bilo koji poduzetnik
kojeg sam upoznala" - Ana Ruzi¢

"Jedva da sam bio na nuli kada smo se vidjeli u Zagrebu, evo, nije proSlo ni tri
mjeseca od onda da ti javim da ¢u sinu kupiti auto zbog onog koncepta koji si mi
otkrio. Zauvijek zahvalan, Branko Kraljevic"

Otidi na www.prednost.com/prijava/i.html i prijavi se odmah za ovo jednom-u-Zivotu
iskustvo u svibnju. Hvala.
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